Lap a lapban. IT-stratégia döntéshozóknak -- 16 oldalon, önálló mellékletként. 


Különleges összeállítás a 2007-es trendekről. 
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ara g 


anuár 7-én Bill Gates 
beszédével hivatalo: 

san ís megnyitotta kapu- 
íta Consumer Electronic 
Show (CES), amelynek 

minden évben Las Vegas ad 

otthont. A rendezvény ez év- 


ben töltötte be a negyvenet, 


kora azonban nem látszik raj- 
ta: idén is a legfrissebb techno. 
lógiákat, a legkívánatosabb ter 
mékeket vonultatta fel, ame 

lyek az előttünk álló évben 

várhatóan a legtöbb izgalmat 
keltik majd a lakos 
A sokszínűségére jellemző 
hogy a kiállítás utolsó nap 

ján már 31 kateg iban adták 


gi piacon. 


át a legiínnova 
tívabb szóra 
koztatóclekt: 
ronikai termé 
keket elismerő 
Innovations 
Design and 
Engincering 
Awards díjakat 


Gates szerint a Microsoft ak 
tuális víziója, hogy minden ház. 
tartásba kell egy olyan otthoni ki. 
amelyen vidci 
zenét tárolhatunk. A berendezé. 
sek a cég 


at vagy 


Windows Home Ser- 
verét futtatnák, és sejthető, hogy 
a Visa alatt működő PC-t vagy 


a Xbox 360-at szeretnék média- 
központként látni. Ennek kapcsán 
több amerikai tartalomszolg 


tóval is stratégiai szövetséget kö. 
tört. Az Intel három új, négyma: 
gos CPU-t jelentett be a CES-en, 
A két új szerverprocesszor mellett 
bemutatott olcsóbb Core 2 Ouad 
megjelenésével megszűnt a négy 
magos processzorok egyeduralma 
a csúcs PC-kben. 

A Nokia újdonságai közül az 


N93i digitális videokamera és 


egyben multimédiás s 
gép, a 770-es internettábla utó: 
da, a Nokia NROO-as pedíg inter 
netezésre kihegyezett PDA-hoz 
hasonlít, telefonfunkciók nél 
kúl. A Motorola ügyvezető igaz- 


gatója biciklin karikázott be a 
CES színpadára, a kormányra 
pedig az egyik új Motorola-ter: 
mék volt erősítve. A mobilgyár 
tó szerint a biciklis telefontól. 
tő piaca nagy: egyedül Kínában 
naponta 500 millióan járnak ke- 
rékpárral, A Fujitsu Ten Edipse 
AVN2210p navigációs rendsz 
re 


olyan mobilegységet tartal 


amelyet tulajdonosa a gépkocsi. 
tól távol is használhat, ötvözve a 
személyi navigációs rendszerek és 


nűbe szerelt GPS-rendsze 


rek előnyeit. A Sharp a világ leg; 
nagyobb LCD-tévéjével rukkolt 
elő, Az Aguos D. 
szülék képátlója 27432 em, kép 
minőségét hasonlóan impresszív 
mutatók jellemzik. Az LG Super 
Multi Blue Player BE100 Teját 
szója a Blu-ray és a HD DVD 
formátumot ís támogatja. 

A CES 2007 kiállításról szóló, 
részletes helyszíni beszámolónk. 
kal a Computerzorid következő 
számában jelentkezünk. 


típusú ké. 


Kétszereplős telefonpiac 


A HTCC 470 millió euróért megvásárolja az Invitelt, 
a második legnagyobb hazai vezetékes távközlési céget; 
a vételár a hitelállomány átvállalását is tartalmazza. 


írta: Mozsik Tibor - A megálla 
podás szerint a TTCC megvá 
sárolja a Matcl NV 100 


kát, és így megszerzi az Invitel 


részvényeinek 99.98 sz: 
derül kia HTCC 
sajtóközleményből, amely sze 


által Kiadott 


rország két vezető al 
termatív távközlési tú 
nak egyesítéséve 


létre, és ezz 
(T-Csoport) még 
hívója alakul meg. Az ellenér 

ték készpénzben teljesítendő; ez 
részt új hitelfelvételből, más- 


részt az Invitel jelenlegi vezető 


ségének egyes tagjai részére — az 


Invitelben birtokolt ré 
egy részének ellenértékeként 
átort, legfeljebb 1.1 millió 


HTCC-részvényből áll 


A felvásárlást még a magyar és a 
román hatóságoknak is engedé 


lyezniük kell, A: 


sára várhatóan 2007 első felében 


kerül sor, míg az integráció fo- 


lyamata a várakozások alapján 


akár egy évet is igénybe vehet 


A HTCC 1992-ben alakult az 
Egyesült Államokban, Delawa 
re államban, A fe 
vő ITCC-részvények 63 száza 
lékának tulajdonosa a koppenhá. 
gi, dániai székhelyű TDC A/S 
(korábban Tele Danmark A/5), 
míg a részvények fennmaradó 3 


galomban lé 


százaléka nyilvános forgalomban 
van az Amerikai Értéktőzselén, 
A HTCC leányvállalatai, a Han. 
garotel, a Pan Tel Kft. és a Pan 
Tel Technocom révén nyújt táv 
közlési szolgáltatásokat Magyar 


ió legnagyobb olajij 


gának, a MOL-nak ís 
Ezzel a vállalati struktúrával a 


HTCC minden piacon j 


Ké, mig vállálári piacon 2 ezer 
többnyire nagy forgalmú üzleti 
n. A nagykereske 


HTCCa ki 


belföldi és nemzetközi szi 


tóval, int olgáltató 
ai 
üzleti viszonyban. 

Az 1994-ben alapítotr Invitel 


telefon-, intemet- és adatátvite 


int kábeltévé-társasággal áll 


li szolgáltatásokat kínál lakossági 
zetőknek Ma 
Az Invitel Magyarorsz; 


és üzleti elő 


$4 primer körzete közül kilenc 


ben inkumbens (azaz volt konces 


sziós) szolgáltató, s az c körzetek. 
ben nyújtott alapvető távbeszélő 


szolgáltatása biztos bevételt hozó 


üzletnek bizonyult 
folytatás az 5. oldalon bb 


; KORLÁTLAN 1 
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c 
c 


8.2 ; 9 
e § e e 
, e i 
i ! 
í 
e 
4 
3 . 
68. a 
e , 
25ú 


Az élet tele van jó dolgokkal. Köztük a legújabb maga a d. Itt az új ADSL-szolgáltatás, 
yo g 


amely végre minden fajta kötöttség, így telefon-előfizetési díj nélkül lehet a Tiéd. NEKE D 


Mire vársz még? Érdeklődj új 1, illetve 2 éves akciós ajánlataink után is, hogy 
végre legyen d Neked is! 
gre legy yo 


GTSIXDatanet NTNTTOTTi . HU 
AZ Rzsdy Campuler Budapes! 1015 Ostrom u. 31. tel.: 1/212-9070 " Notebook Computer Budapest 1024 Mammut Üzletház -Lóvéház u. 2-6. tel.: 1/345-8087 
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TOMÉ AÓ 


TARTALOM 


Fókusz 

Minden adat, minden adatbazis 

Ha alaposabban megnézünk valamilyen 

üzleti alkalmazást 
a háttérben szinte mindig ott lesz egy 

adatbázis. Bármelyiket is használjuk, 


Üztet 

Nem csak telefonálásra 

A régióban Magyarország vezet a mo- 
biltarralam-vásárlás és a mobiltelefonra 
költött összegek tekintetében. Hazánk 
ban a nem hang alapú szolgáltatások 


webcset vagy asztalt 


minden esetben egy adatbázissal kerü- igénybevételének aránya 10-15 szá 


lünk kapcsolatba. 


AKTUÁLIS 


OS TÁVKÖZLÉS Kétszereplős hazai 
vezetékestelefon-piac 

OG,ELISMERÉSEK Az Év Informatikai 
Oktatója 
, ESEMÉNY Szárnyaló üzleti 
intelligencia 

D$, SZEMÉLYI VÁLTOZÁSOK 2006-BAN 
Fejcserés támadás Rég nem tapasz: 
talt mozgolódás tanúi lehettünk 
2006-ban. Ennek sokféle oka van; 
egyes topmenedzserek megunták 
eddigi munkahelyüket és váltottak, 
másol a külföldi vezetőség látta 
Szükségesnek az irányváltást 


FÓKUSZ 


10. Tűa szénakazalban 
, ADATBÁZISOK Minden adat, minden 
adatbázis 


11 TUDTA-E? Tranzakció 
12. GYAKORLAT Adattárház 
, TUDTA-E? Kezdeti lépések 
13. RELÁCIÓS ADATBÁZISOK A praktikus 


elmélet Arra számítottam, hogy az em- 


berek majd a homlokukra csapnak, hát. 
Persze hogy a relációs képességeket. 
akarjuk, de nem így történt - mondta 
Chris Date, a relációs adatbázisok első. 
számú szakértője, akívol az adatkezelő: 
sí modeli hajdani elfogadtatásának ku. 
Iisszatítkairól és jövőbeni szerepének. 
alakulásáról beszélgettünk. 


10. oldal 


ÜZLET 


a teljes bevételhez képest. TT okíal 


HORIZONT 


14 . Exchange igen, Outlook nem 
,Titakozó távozás 
"A GARTKER SZCENÁRIÓJA Közelebb 
az üzlethez A Gartner előrejelzése 
szerint nem várható olyan trend az el: 
következő években, amelynek követ- 
keztében a cégek informatikai költése 
ismét növekedésnek indulna. 
16..Elkerüli a siker a Skype-ot? 
, TUDTA-E? Kis történelem 
17. MOBILTARTÁLMAK MAGYARORSZÁ. 
GON Nem csak telefonálásra 
18 LOGISZTIKA Tizenötmilíió küldemény 
naponta Majdnem ennyi, egészen ponto- 
San 148 milfó csomagot és dokumentá- 
-dót továbbít naponta a UPS, és erre csak 
hatékony informatikai támogatással képes. 
19 ,PÁLYÁZATVADÁSZ IKT-fejtesztések: 
2007-2013 
" ELISMERÉS Az Év Projektmene- 
dzsere Díj 


TECHNOLÓGIA 


20. Második felvonás - a Sony rátázik 
a rootkitre? 
"1 terabájtos merevlemez 
JAVA ÉS NET EGYÜTT Java osztály. 
Könyvtárak .NET-ből 
Z1.GYAKORLAT IKVMC 
22. TESZT Stopperrel a kézben 
23.PROMISE SUPERTRAK EXB350 
,RAID-del biztonságosabban 
24. FORGALOMELEMZÉS Együtt élve 
a hálózattal 
25. SONY ERICSSON W8501 Nagyon egyben 
26. INTEL SSE4 Az SSE negyedszerre 
ZT.LOGITECH FREEPÜLSE WIRELESS 
58 gramm hang 
28. BLOGFIGYELŐ Válságjelek 
a kibertérben? Újra eltelt egy év, és 
megint egyre több előrejelző, jóslat ol- 
vasható, színtó valamennyi terűletre vo. 
natkotóan. Nincs ez másképp az IT-blo- 
gokban sem. 


29. BIZTONSÁG Erermiliárdos per 
"Mem kell a Benü Mobile 
, MOBIL INNOVÁCIÓS KÖZPONT Mobil- 
kutatás európai szinten Egyedülálló 
iparági és álami összefogással ala: 
kult meg a Mobil innovációs Központ, 
melynek erőssége a tesztlaboratórium 
, TUDTA-E? Az alapító konzorcium tagjai 
0.GYAKORLAT A teszthálózat 
31. KELET-EURÓPA KIADÓ? Drágul a ke- 
let-európai játékfejlesztés Régebben 
még olcsó befektetés volt Kelet-Euró- 
Pábzn (így nálunk is) megbizni egy 
helyi fejlesztő csapatot számítógépes 
játék fejlesztésével, ám úgy tűnik 
vak az időszaknak vége. 
LOGITECH 625 Kormányváltás: 
akarjuk vagy sem? 


ÁLLANDÓ 
ROVATAINK 


04. VÉLEMÉNY Barabás Balázs: Mutyilekvár 
Nem vagyok egy lexikális narciszísta. 
de kíváncsiságból elővettem az egy 
évvel ezelőtt ugyanitt megjelent irást, 
áttekintendő az azóta eltelt időszakot. 
Nézzük. 


05. Események 
: Olvasói levelek. 
s Online ajánió 
06. Hirmozaik 
09.Személyi hírek 
Nagyszabátú megállapo- 
dást kötött a Yahoo az ame- 
ríkai helyi napilagokkal 
EAANATERNR aesáelőll 2 tartelmolk hirdetéseit és 
Gamax 21. oldal technológiájuk megosztásó- 
GTS-Datanet FIGYI! ról. A különböző napítapok 
HP 7. oldal összesen 38 tagáltamban 
Konica Minolta LL LBBII! felenek meg, és együttes 
kedorsánllll példányszámuk eléri a 12 
[Áj séges erei mittiót 
e jol 


Kevés programozási nyelv 
tud egyszerre népszerű ma- 
tadmi és dínamikusas fej- 
t6úni. Talán a Cé az egyik 
kivétel a piacon. A nyelv 
edéször 2001-ben jelsat 
mog, a Mictosoft NET ke- 
tetrendsentrol együtt 
Bemutatjut a nyele jetenét 


2007. január 16. COMPUTERWDALD 


ES 


donságai 


" AZISA Server 2006 új- 
onaloerall át 
" Deplóying Business 
Désktops with Microsottap Windowsdb XP. 
and Microsottáb Office 2003. 2 nomtstulki 
" Designing a Micro- 
soft Windows 2000 Natworking Services 
Infrastructuru 2 IOLNENLAT 
" IT Risk Manager 
2 irtotAuttaOLT 
4 Managing 
Microsoft Systems Management 
Server 2003 2 mesa 
- Banki Folyamat- 


menedzsment 2 meyueainilki 
KONFERENCIA 
, " DIgÍtART 


TOVÁBBI ESEMÉNYEK 


www.computerworld.hu/esemenynaptar 


Kétszereplős hazai vezetékestelefon-piac 


folytatás az első oldalról vev 
Magyarország többi részén, ahol je- 
lentős növekedési lehetőség nyílt meg 

a távközlési piac liberalizációját köve- 
tően, az Invitel mint országos gerinc- 
hálózattal, nagyvárosi hálózatokkal és 
pont-multipont típusú elérési hálózati 
rendszerekkel bíró alternatív távközlési 
szolgáltató működik, A HTCC és az In. 
vitel összesített árbevétele a 2006. szep- 
tember 30-ig terjedő tizenkét hónapos 
időszakra számítva elérve a 348 millió 
eurót, üzemi eredménye (EBITDA) pe- 
dig a 119 millió eurót. Az új, közös szol- 
gáltató országos piaci részesedése vár- 
hatóan megközelíti a 20 százalékot, és 

a kijelölt 54 magyarországi szolgáltatási 
körzet közül 14-ben meghatározó szol- 
gáltatóként fog működni. 


A közlemény szerint a HTCC és az In- 
vitel erőinek egyesítésével a távközlé- 

si megoldások vezető alternatív szolgál- 
e Magyarországon, amely 


LEVELEZÉS 


Tisztelt Olvasóink 

Továbbra is várjuk kérdéseiket, 
felvetéseiket és véleményüket 
a levelekEdidg.hu címre. 


Egy kedves olvasónk három, a UPC Direct 
szolgáltatására vonatkozó kérdéssel 
fordult hozzánk. Ezekre Szűcs Lászlótól, a 
UPC Magyarország sajtókapcsolati igazga- 
tójától kértünk választ. 


A UPC Direct lényegesen több állomás- 
hellyel rendelkezik, ennek ellenére vannak 
olyan csatornák, amelyek a kábeles 
hálózaton keresztül Igen, a műholdas 
szolgáltatáson nem foghatók (tudom, 
mert évekig voltam előfizetőjük a kábeles 
formában 15). Ilyenek: Hálózat TV, Story 
TV, Zone Europe magyar nyelvű csatornák, 
Szintén hiányzik a kínálatból az AXN két új 
csatornája, az AXN sci-fi és az AXN krimi. 
Ugyanakkor olyan angol nyelvű csatorna 
fogható, amely nézettsége szerintem nem 
mérhető, például BBC Prime, 


A műholdas műsorelosztás műszakilag 

valóban lényegesen több (elvben korlátlan 
számú) tévécsatorna továbbítását teszi le- 
hetővé, mint a fizikallag behatárolt kábeles 


ONSÁG! Online híreinkre ís várjut tegjegyzéseiket (WWwW.com 


elosztás, Az egyes programok műholdra 
juttatása és a szükséges műholdkapacitás 
bérlése azonban komoly költségeket ró a 
szolgáltatóra. Ezért a UPC Direct szolgál- 
tatójának meg kell fontolnia, hogy melyek 
azok a tévécsatornák, amelyek ténylegesen 
nagy nézettségre számíthatnak és így 
"megérik a befektetést. A magyar nyelvű 
csatornák adását gyakorlatilag minden 
esetben a szolgáltatónak kell elhelyeznie 
azon a műholdon (az Astrán), amelyről fog- 
ható a szolgáltatás. hiszen ezek eredetileg 
"más műholdról vagy csak földi műsorszó- 
rással sugározzák műsoraikat. A külföldi 
tévéadások viszont részben már eleve az 
Astra műholdon találhatók. Ez magyarázza 
azt, hogy a szolgáltatás kínálatában több 
olyan idegen nyelvű adás is megtalálható, 
amely hazánkban az átlagosnál alacso- 
nyabb nézettségű, ugyanakkor a nyelvta- 
nulásban vagy a világban való tájékozódás- 
ban ós a szórakozásban is sokak számára 
segítséget nyújt. 


Következő lapszámunkban folytatjuk a 
szakember válaszainak közlését olvasónk 
kérdéseire, 

ÁG 


jterworld.huj 


kedvezőbb helyzetből irányíthatja a mű. 
ködési hatékonyság javítását célzó mun- 
kát, emellett fejlett termék- és megol; 
dáskínálatot ajánlhat lakossági és üzleti 
előfizetőinek. A kedvezőbb növekedé- 
si feltételek mellett a társaság azzal szá 
mol, hogy a működési költségeken éves 
szinten 14 millió curót takaríthat meg, 
és a beruházások terén is további meg. 
takarításokra számíthat. A távközlési pi: 
ac nyitását követően megjelent, a szer- 
ves növekedést elősegítő lehetőségeket 
tovább erősítheti az olyan új szolgáltatá- 
sok gyorsított ütemű, országos kiépíté. 
se, mint amilyen a szélessávú internet, az 
IP alapú hangítvitel vagy az úgynevezett 
ariple play" (adat, hang- és vidcó) szol- 
gáltatáso 
A bővített társaság vezérigazgatói 
székét az Invitel eddigi vezérigazgatója, 
Martin Lza foglalja el, a pénzügyi vezér- 
ígazgató-helyettes posztját pedig a szín- 
tén az Inviteltől érkező Robert Bozzker 
veszi át. Törben V Holm várhatóan le- 
mond a HTCC vezérigazgatói poszt- 
járól — a szerződése szerint és az ügylet 


ONLINE AJÁNLÓ 


EURÓPA VISSZAVÁR 


DEN 


Egyszer, nem is olyan régen, amikor a fia- 
talak még nem számítógépzörejeket hall- 
gartik zene helyett, volt egyszer egy uro- 
pe nevű zenekar. A csapat pár éve visszatért 
a zenei életbe, s bár hangzásuk igazodott a 
divathoz - kevésbé egyedi -, lendülerükből 
nem sokat veszítettek. Magunk közört szól- 
va: a megjelenésük ís sokkal biztatóbb let. 
A banda honlapjának külleme legújabb al- 
bumukhoz igazodik. Hogy ez szép-e vagy 
sem, mindenki döntse el maga. Egy biz- 
tos, rettentő nehezen kezelhető, és teljesen 
átláthatatlan. Az egyes menüpontokat fal- 
ból kilógó karok testesítik meg, s csak ak- 
kor látni, mit rejtenek, ha föléjük húzzuk a 
kurzort. 


gjelenés 


Kerelhetőség 


wa DOMO SEr worth 


kapcsán -, de távozását megelőzően sc. 
gíteni fog a két vállalkozás egyesítésének 
korai, kritikus fázisában, 


Az utóbbi évek konszolidációja nyomán 
gyakorlatilag kétszereplősre redukáló. 
dort a hazai — az elmúlt években egyre 
zsugorodó - helyi vezetékestelefon- piac 
mivel a Magyar Telekom és a HTCC 
Invitel mellett a szintén a Magyar Tele 
kom tulajdonában lévő Emítelnek, illet- 
ve a UPC-t is bírtokló Liberty Global 
érdekeltségébe tartozó Monor Telnek 2. 
2 százalékos részesedése van. A távolsá- 
említett nagy szolgáltaták 
S Hungary, a BT, a Telia- 
Sonera International Carrier és az eTel 
van jelen. Az eTél Csoport karácsony 
előtt jelentette be, hogy adásvételi szer 
ződést kötött a Telekom Austria AG-val 
az Ausztriában, Lengyelországban, Ma. 
gyarországon, Szlovákiában, Cschor- 
szágban és Németországban működő 
eTel cégekre vanatkozóan, s a tranzakció 
szintén hatósági jóváhagyásra vár. 


gi piacon mi 
tnellett a GT 


ÉN CSAK FÚJOM A DALT 


Továbbra ís a hangszeres zenénél marad 
va, felhívnánk figyelműket Demjén Ferem 
megújult honlapjára, amelynek megjele: 
nése nagyon jól sikerült; A tartalomra sem 
lehet panaszunk, bár a dalszövegek hiá 
nyoznak. Ami viszont öröm, hogy felke- 
rült az életrajza azaknak a nagyszerű zené. 
szeknek (köztük Solti Jánar — dob, Závodi 
Gábor — billentyűs hangszerek, Menyhárt 
Jánas — gitár, Vincze Tímár - ütős hang- 
Szerek), akikkel legutóbbi stúdióalbumát 
rögzítette, és akik a koncertrurnéján kí- 
sérik a művészt. Természetesen Demjén 
Ferencről is olvashatunk az oldalon, és a 
képgalériák segítségével, még a próbákra 
is betekinthetünk. 


Tartalom 
Megjelen: 
Kezelhetőség 
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A HP ÚJ SZOFTVERSTRATÉGIÁJA 


Optimalizált üzleti technológia 


Három évvel ezelőtt a HP újrafogalmazta szoftverstratégiáját: a cél 
az informatika és az üzlet teljes összehangolása, hogy az informatika 
a költségtényezőből profittényezővé és teljes üzleti partnerré váljon. 
Erről kérdeztük Bukits Róbertet, a HP Szoftver Üzletág vezetőjét. 


tratégia megfogalmazása óta 
a HP szigorúan annak véj 
kh hajtására koncentrál, fejlesz- 


tette, bővítette OpeniView menedzs- 
ment portfóliójár. Bukits Róbert szerint 
a vállalatok az utóbbi években nagyon 
Sokat fektettek informatikába, amely 
igyekszik a legtöbb kulcsfontosságú 
üzleti folyamatot automatizálni. 

— Információtechnológia nélkül ma már 
képtelenek vagyunk rendelést feladni, 
leltárt menedzselni, egy új alkalmi 

zott számára a megfelelő hozzáféréseket 
megadni, vagy negyedév 


én lezárni 


a számviteli könyveinket — vagyis az üz- 
let egyet jelent az informatikával. A HP. 
legtöbb ügyfele az alábbi kérdést teszi 
fel a leggyakrabban: Hogyan működ- 


tessem az TT-t üzletkémi 
A múltban a CIO gyakran választás 
elé kényszerült: vagy megpróbált na- 
gyobb üzleti értéket teremteni — pél- 
dául az üzleti agilitás biztosításával, az 
IT és az üzlet összehangolásával, üzleti 
alkalmazások telepítésével, frissítésével 


—, vagy az TT hatékonyságát automati- 
zálással, konszolidációval, illetve köz 
pontosítással növelte, Ezek azonban 
gyakran nem hozták a kívánt eredmé. 
nyeket, mert sok IT-szervezet silósze- 
rűen működik, mindegyik külön prio- 
ritásokkal, hatékonyság- és üzletiérték- 
növelő kezdeményezésekkel, Ahhoz 
viszont, hogy az ÍT-t valóban mint üz- 
letet irányíthassuk, egyszerre kell üz- 
leti értékre és informatikai hatékony- 
ságra törekednünk. 


A jónál is lehet jobb 

Bukits Róbert egy példával világította 
meg a fentiel 
Pat üzembe állított 
tásmenedzsment megoldást, hogy job- 
ban összehangolhassák az TT-t és az üz- 
letet. Ez csak részben volt sí! amit 
a javuló SLA (Service Level Agrecment 
— szolgáltatásiszínt-szerződég) telj 
mény jelzett. Ez drámaian is javulhat- 
na, ha a teljesítményvalidációs csapat 
és az TT-tműködtető csapat megoszta- 
ná egymással a terheléstesztelési adato- 
kat. Így ugyanis az alkalmazások telje- 
sítményét még azelőtt optimalizálhat- 
nák, mielőtt azok élesben kezdenének 
működni, az éles működés alart pedig 
már monitorozhatnák őket, hogy mű- 
ködésük megfeleljen az SLA-ban fog- 
laltaknak. Ennek a folyamatnak az au- 
tomatizálása egy időben növelné az IT 
harékonyságát és az üzleti értéket. Sőt a 
tesztelésből és monitorozásból szárma- 
zó KPI-k (Key Performance Indicators) 
automatikus felhasználása a portfóli. 
menedzsmentben biztosítja az üzletileg 
kritikus alkalmazások következő verzi- 
őinak teljesítményjavulását, amely jobb 
szolgáltatási szintekhez vezet. — A példá- 
ból jól látható az üzleti technológia op- 
timalizálásának (Business Technology 
Optimízation - BTO) előnye — tette 
hozzá Bukits Róbert. 

A stratégiai funkciók optimalizálásá- 
val és automatizálásával a BTO segít ár- 
hidalni az TT és az üzlet közötti szaka- 
dékot, és biztosítja, hogy ezek a kezde- 
ményezések összhangban legyenek az 
űizleti célokkal és prioritásokkal, Ab- 
ban ís segít, hogy az addig silószerűen 


működő informatikai 
dináltan és kollaboratívan működjenek 
együtt. A projekteknél a BTO segítségé- 
vel nemcsak az IT-t, hanem üzleti kime- 
neteket is optimalizálhatjuk. Ennek fon- 
tosságát az is alátámasztja, hogy iparági 
elemzők véleménye alapján az IT-pro- 
jektek 40 százaléka nem hozza az elvárt 
üzleti megtérülést, emellett a projektek 
fele a tervezett költségeket meghaladja. 
Tehát az üzleti technológiát optimalizáló 
szoftvereink és szolgáltatászink segítik az 
ügyfeleinket abban, hogy az informatika 
révén optimalizálják az üzleti eredmé. 
nyeiket - foglalta össze a BTO gyakorla- 
ti jelentését az üzletág-igazgató. 


letének három 


Nemrégiben jelentették be a HP Soft- 
a Mercury egyesítését, amely- 
nek révén teljessé vált a HP kínálata a 
menedzsment terén (lásd keretes írásun- 
kat). Az egyik eredmény az életciklus 
alapú megközelítés. Az üzletág-igazga- 
tó a HP megközelítésének három kulcs: 
elemét hangsúlyozta: a rendelkezésre 
állás és teljesítmény-életciklust, a vál, 
tozás- és konfiguráció-életciklust, vala- 
mint a szolgáltarás-életciklust. 

A rendelkezésre állás és teljesít- 
mény-életciklus biztosítja, hogy az üz- 
leti szolgáltatások rendelkezésre áll 
nak, és az SLLA-ban rögzítettnek meg- 


ware 
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Bukits Róbert elmondta, a HP meg: 
oldása erre az, hogy összekapcsolja az 
igény- és portfóliámenedzsmentet, az 
alkalmazásminőség-mencdzsmentet, az 
állapotmenedzsmentet, a konfiguráció- 
menedzsmentet, az üzleri szolgáltatás- 
menedzsmentet és az ITIL/TTSM-et. 

Az egyik legnagyobb kihívás a CIO 
számára, hogy milyen szolgáltatáso- 
kat kellene szállítania az üzleti oldal- 
nak, és ezek költség-, illetve erőfor- 
rás-allokálása a maximális üzleti érté- 
ket nyújtja-c. 

A szolgáltatás-életciklus fontos te- 
rülete a S0A-tesztelés, a menedzsment 

és irányítás, ame! 


AHP BTO ÉLETCIKLUS MEGKÖZELÍTÉSE 


Üzleti értek 


felelően teljesítenek. Ez automatizálja 
azt a folyamatot, arnely gyorsítja a 
szolgáltatást és a problémák mihama- 
rabbi megoldását — hangsúlyozta 
Bukits Róbert. 

Stepben Elliot, az TDC. kutatási igaz- 
gatója szerint az üzletileg kritikus szol 
gáltatások meghibásodásának 80 száza- 
léka a nem megfelelően felállított vál- 
tozásmenedzsmentnek tulajdonítható. 
A változás- és konfiguráció -életcik- 
los segít minimalizálni mind a terve- 
zett, mind a nem tervezett változások/ 
változtatások üzleti kockázatát. Mint 


vítja az üzleti műkö- 
dés hatékonyságát. 
elősegíti az újrafel- 
használást, csőkken- 
ti a szolgáltatások ki- 
esését, és nagyobb 
megfelelést jelent az 
SLA-ban rögzítet- 
teknek. A különbö. 
ző változások keze 
lése kapcsán a CIO 
számára egységes né- 
zetet ad a különbö. 
ző igényelt szolgálta- 
tásokra vonatkozóan. 
Az egyes szolgálratá- 
sokhoz tartozó erőforrás-allokáció so- 
rán a CIO ennek révén átlátja, hogy 
melyik projekthez milyen erőforrás, 
infrastruktúra és más vállalati vagyon 
tartozik. Emellett láthatóvá válnak 

az egyes projektek vagy szolgáltatá- 
sok előre kalkulált és aktuális költsé 
gei. Az üzleti szintű mérés lehetővé te: 
szi, hogy az egyes projekteket abból a 
szempontból is figyelhessűk, men: 
re teljesülnek a projektek az üzlet ál- 
tal meghatározott követelményekhez 
képest - foglalta össze az új szemlélet 
előnyeit Bukits Róbert. I 
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Személyi változások 2006-ban 


Fejcserés támadás 


Rég nem tapasztalt mozgolódás tanúi lehettünk 2006-ban. Ennek sokféle 
oka van: egyes topmenedzserek megunták eddigi munkahelyüket és vál- 
tottak, máshol a külföldi vezetőség látta szükségesnek az irányváltást. 
Cikkünkben a fontosabb személycseréket foglaltuk össze. [irta Enikő] 


mális vezetőségének lett a tag: 
y fogal- 


7: ,A növekedési stratégiájának 


ahogy a hivatalos közlen 


i válla- 


A szaki 


ván került 


gyarország 
ort kereske- 
d regionális ér- 


rsaként dolgoz 


tőként, m: 


ezetőként. 1999-ben csat- 


a Cisco Syst 
szág Kft.-hez. 
beosztásban dol 


t bő egy évvel vette 


ms Magyaror- 


Az ott eltöltött hét év 


a T-Online akkori 


ozott, 


ató-helye: 


-európai regionális 


igazgatói posztját 


A tőrök vonal 


A Vodafone Magyarországnál tavaly 


r is cser. 


n Vitai Attilát a Vodafo- 


porthoz tartozó török Telsím 
ák meg, h 
kezett vezető. Az új 
Mszarakisz 1999- 
zott a Vodafone Gő. 


yetre Gö- 


cisco 


tőt: miután jú- 


rögországhoz, 2000 óta töltötte be a 


pénzügyi vezérigazgató-helyettesi po- 


zíciót. Pályafutása alatt segített a Vo- 

dafone Albánia fejlesztésében és irá- 

nyításában is. A szakember a Vo- 

dafone Görögország és a Vodafone 

Albánia igazgatótanácsának tagja 
A görög uralom" 2007. janu: 


ár elsején ért véget, attól kezdve Beck 
György, a Hewlett-Packard M 
korábbi vezé 


orsz 


ga 
ti a mobilszolgáltatót. Babisz Maza- 
rakisz visszatér Görögországba, ah: 


atója veze 


operatív vezérigazgatóként fog dol 


gozni. Beck György január elejéről 


három hétig elődjével együtt irányítja 
a céger. A HP-nál lapzártáig még nem 
jelentették be az új vezéri 


gatót, az 
átmeneti időszakban Hauzman Sán- 
dor, a vállalat operatív igazgatója vette 
át az irányítást. 

A váltás hátteréről Beck Györgyöt 


lapunk munkatársa, Kiss Endre kér- 
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dezte. Az interjúban elmondta, azért 
döntött a váltás mellett, mert a HP- 


nál az évek során sikerült felépíte- 


ni egy olyan csapatot és szervezetet, 
amely hosszú ideje az ország legna 
gyobb és legeredményesebb IT-cégé 
vé teszi a HP Magyarországot, A ve- 
zető kezdte úgy érezni, hogy már 
dent elért, amit lehetett, ezért el 


kellett döntenie, hogy beletörődik eb 


be, vagy kipróbálja magát más kör 


nyezetben is, A külföld nem jöhetett 


számításba, mivel minden Magyaror: 


szághoz köti. Idehaza pedíg nem me 
hetett másik IT-vállalathoz, mivel a 
ar piacon előbb-utóbb 
a HP-val találkozott volna 

ért vállalt 


örömmel a Vo- 


úré 
tését, mert a távközlés szoros 
kapcsolatban áll eddigi szak- 
területével, és egyúttal rend- 
kívül dinamikus, kihívások- 
kal teli ágazat, amely izgalmas 
feladatokat 
Úgy tűnik, magyarorszá. 
gi vállalati vezetőket előszere- 
küldenek Törökország- 
ba. A Vodafone-nál elkezdett 
török vonal tovább folytató- 


Tr. 


dott: június közepétől a Nokia 
Magyarország is új ü ő 
igazgatót kapott, a kanadai szü 
Greig Williams érkezett Imfred de Jong 
helyére. A régi ügyvezető igazgató- 
ra bízták a Nokia törökországi leány- 
vállalatának vezetését. Az új magyar 
vezető 1996-ról dolgozik a Nokiánál, 
2005 júniusától értékesítési igazgató- 
ként tevékenykedett 


-Britanniá- 


SYNERGON 


SYNERGON 
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ban. A szakember a mobilkészülékek 
magyarországi és romániai értékesíté. 
séért is felel. 

A HP-től az ügyvezető mellett a 
kommunikációs igazgató is elment 
január elsejétől Mezriczky László vette 
át a Magyar Telekom Csoport kom- 
munikációs igazgatóságának vezeté- 
sét. Mezriczky László 1995-ben csat- 
lakozott a Digitalhoz, majd a cég- 
egyesülések után a Compag és a HP 
marketing-, illetve kommunikáci- 
ós tevékenységét irányította. A HP új 
kommunikációs igazgatója Orosz-Vár- 
konyi Attila lett, A szakember 1999- 
ben az Amerikai Egyesült Államok- 
ban a Case Western Reserve Uni- 
versityn végezte el az MBA-szakot, 
1993-ban a Budapesti Műszaki Egye- 
temen szerzett villamosmérnöki dip- 
lomát. Orosz-Várkonyi Attila tizen- 
négy éve dolgozik az informatikai és 
telekommunikációs szektorban, ter- 
mékmarketing és kereskedelmi te- 
rületeken. 2000-től a HP stratégiai 
partnerkapcsolati igazgatója. 


Vizsgálat és távozás 

A Magyar Telekom Csoport sem 
mentesült a változásoktól: tizenegy 
éves munkaviszony után december 
hatodikán Straub Elek, a Magyar Te- 
lekom vezérigazgatója lemondott, a 
közgyűlés pedig Cbristopber Mattbei- 
sent nevezte ki új vezérigazgatónak. 
A társaság közgyűlése a 2005-ös évet 
hosszú ideig nem tudta lezárni, mert 
gondok voltak a Magyar Telekom 
montenegrói leányvállalatánál kötött 
tanácsadói szerződésekkel. Kiderült, 


Staffan Peyrron Straub Elek 
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hogy a cég belső előírásainak nem 
megfelelő módon jártak el, és a vizs- 
gálatot folytató független cég arról 
sem talált meggyőző adatokat, hog 
szerződések összege arányos lenne az 
elvégzett munkával, A távozásakor ki- 
adott közleményben Straub Elek nem 
a vizsgálatot jelölte meg lemondá- 

sa okának. A volt igazgató a hivatalos 
közleményben annyit mondott az üg- 
gyel kapcsolatban, hogy a 

Magyar Telekom erős ala- 


pokon nyugvó, jól felépí- Attulajdonosokaz I 2 Synergon teljes ve- 
tett szervezet, amelyet az új vezetőktől friss. I. zérkarát lecserélték, s a 
elhúzódó vizsgálat sem tu- SAE közgyűlés új igazgatósá- 
dott erejében megingatni, legerüésüs a got, felügyelőbizottsá- 
Kisz 200ő végén a cég tör. Bi e nztestsasak ot és auditbizottságot 
Ka B B így kijelenthetjük, £0 8 
ténetének egyik legsikere- Hogy 2007. a bizo: Él választott. Az igazga- 
sebb üzleti évét zárták. nyítás éve lesz. tóság tagja lett Bokoro- 


A 62 éves Straub Elek 
1995-től a Magyar Tele: 
kom (korábbi nevén Matáv) vezér- 
igazgatója, majd 1996-tól a Magyar 
Telekom Csoport (korábbi nevén Ma- 
táv Csoport) elnöke volt. Vezetése 
alatt a cég fejlődését alapvetően meg- 
határozó döntések sora született: pri- 
vatizáció több fordulóban, tőzsdei 
vezetés, a legkorszerűbb távközlési 
technológiák meghonosítása, külföldi 
terjeszkedés megkezdése, széles körű 
leányvállalati portfólió kiépítése je- 
lentős hazai akvizíciókkal és legutóbb 
a brandváltás, a ,T" márka bevezeté- 
se. Érdekessége az ügynek, hogy no- 
vember közepén az anyavállalat 
(a Deutsche Telekom) vezérigazgató- 
ja, Kai-U:ve Ricke is lemondott tiszt- 
ségéről. Feladatait René Obermann 
vette át. 


Orosz-Várkonyi Atti 


7. JANUÁR 


Mezriczky László 


Egy másik távközlési vállalatnál is tör- 
téntek cserék, bár kevésbé látványosak: 
ry Gábor az Ericsson 
Magyarország vezérigazgatója. 


Amerikába mentem 
A szakember Staffan Pebrsontól vet- 
te át a feladatot, akit az Ericsson ame- 
rikai leányvállalatának vezérigazga- 
tó-helyettesévé és ágazati igazgatójává 
neveztek ki. 
Szeptember közepén 


november 15-ről 


vics Balázs, Czakó Ferenc, 
Fenyves Ádám, Gyimótby 
Dénes, Jeszenszky Zoltán, Jubász Attila, 
Kő Róbert és Major Csaba. 
A felügyelőbizottság és egyben 
az audit bizottság új tagjai: Albreckt 
András, Deák Klára és Németb Gábor. 
A felügyelőbizottságba az éves rendes 
közgyűlés már korábban megválasz- 
torta Kemecsey Mária és Szalma László 
munkavállalói delegáltakat. Az ígaz- 
gatóság tagjai az igazgatóság elnöké- 
nek Jeszenszky Zoltánt választották, a 
felügyelőbizottság elnöke pedig Né- 
meth Gábor lett 
2006. rehát számos vállalatnál a vál- 
tás éve volt. Nyilvánvaló, hogy a tu- 


lajdonosok az új vezetőktől friss gon- 
dolatokat, előremutató intézkedéseket 
remélnek, így bátran kijelenthetjük, 

a bizony 


ás éve lesz. F 


hogy 2007. 
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Babisz Mazarakisz 


FÓKUSZ 


Ha alaposabban megnézünk 
valamilyen üzleti alkalmazást 
- webeset jére; A asztalít— 
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minden adatbázis 


reséssel, és gyakran a felkutatott ada- 


tok legalább fele használhatatlannak bi 
zonyul. Olyan, mintha tűt keresnének 
nakazalban. A válaszadók 42 száza: 
léka szerint herente fordul elő, hogy vé 
letlenül rossz adatokkal, hibás informá- 


ció alapján dolgoznak 


hatvanas években a szekvenci 
ális adattárolók mellett mej 
jelentek a jóval gyorsabb, köz 


vetlen hozzáférésű fizikai meghajtók; az 


. 


adatbázisok története erre az időszak- 


ra nyúlik vissza. A számítástechnikával 


foglalkozók hamar felismerték 
hoi 


az effajta gyors adatkiny 


valamiféle szervezett adatol 


dolgoznia —, mert ha továbbra is soro 


san tárolják és sorosan is dolgozzák fel 

az adatokat, akkor az új módszerek nem 
hoztak volna semmi változást. 
A egyorsan? 


gyoltak, és 


kereső hardverek t 


á, hc 


is igén 


eddig tárolt adatokat (szárnítási e: 


ményeket, erű szü 


veges r 


kat) gyorsabban elő lehessen keresni. 


Iső vadatbázis 


Megjelentek tehát az c 
kezelő" 

Ke 
szempont: ehhez az kell 


ototípusok. 


ben a sebessé 


az adatok ne szervezetle 
nül legyenek tárolva a fi 
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HORVÁTH 
ADAM 


rendezés véletlenszerű, ezért a kere- 


sés átlagosan 5, 5 lépéssel hozza meg az 


redményt:(104948471645444 
4251VI025,5 

Már azzal is felezni lehet a keresés 

t, ha a rekordokat egy vál 
erint első" és , másodil 
ba soroljuk. 

Ehhez két műveletre volt szükség (a 


sztó ér- 


" csoport- 


4 ésaz 5 meg a 0 és a 9 cseréje), és az 


átlagos keresési idő máris 4-re csök- 
kent, hiszen ha 5-nél kisebb értéket ke- 
ünk, akkor csak az első csoportot 
zsgáljuk, ha meg az 5-ör vagy nagyob- 
dikat (213415 4 
53244546410-4 

a példa persze roppant egyszerű, 


bat, akkor a más 
64/10 (2 

E 
és egyetlen adatbázis-kezelő sem hasz- 


-körte [5-6 


nál ily 


en primitív optimalizációt; a; 
azonban jól 


zik belőle, hogy egysze- 
1 milyen roppant nagy 
lérni a keresés idej 


rű műveleteki 


változást lehe 
csökkentésében. 
Merthogy az adatbázi- 


zikai hordozón, hanem Az adatbázis-ke. sok valamiben már kez- 
jól előre jelezhető mó zelők tranzakci- dettől fogva sokkal többet 
don. A szervezettséget ós tulajdonsága adtak, mint az egyszerű 
sokféleképpen el lehetett ferzelerz sző] " állományok: 
érni, s mindegyik mód ez bsszrzpak m-t a keresés lehetőségében! 
szernek megvolt a ma- firatásalllk kálat Bár ez elsőre nem tű 
ga jól kidolgozott mate- a sebességük. nik nagy ügynek, az- 


matikai háttere. Egysze 

rű példaként képzeljük el 

hogy van tíz rekordunk — mindegyik: 
ben éj számok, s mellettük a kere 
ek 

retnénk keresni, hogy a 3- 


sendő szó 
Ha elő sz 
as azonosító milyen növény mellett áll, 


akkor nem tehetünk mást, sorban végig 
kell néznünk a cellákat; előbb-utóbb 
majd rátalálunk. A legjobb esetben ez 
sz első cella lesz (I lépés), a legrosszabb 
esetben az utolsó (10 lépés). Mivel a 


zal, hogy az adathalma- 
zokban gyorsan lehet ke- 
resni, sokféle új lehetőség merül fel 
Összegezni lehet például adatokat va- 
lamilyen más adatok szerint: hány 
olyan rendelés volt, amelyben benne 


volt a 3-as kódú termék? Január elejé. 
tól március végéig melyik volt a leg- 
népszerűbb termék stb. Ezekkel a kér 
désekkel korábban elképzelhetetlen 

üzleti döntéseket lehetett kiszolgálni 
tort ké 


legalábbis hosszú hetekig ta 


FÓKUSZ 


i — ADATBÁZISOK 


RELÁCIÓS ADATBÁZISOK 


A praktikus elmélet 


Arra számítottam, hogy az emberek majd a homlokukra csapnak, hát persze 
hogy a relációs képességeket akarjuk, de nem így történt — mondta Chris 
Date, a relációs adatbázisok első számú szakértője, akivel az adatkezelési 
modell hajdani elfogadtatásának kulisszatitkairól és jövőbeni szerepének 
alakulásáról beszélgettünk. [írta: Kis Endre] 


mikor Edgar F. Codd, az IBM 

alkalmazottjaként 1969-ben 

házon belül, a rákövetkező év- 
ben pedig szélesebb körben is közzé- 
tette a relációs adatbázis modellről 
szóló elméletét A Relational Model of 
Data for Large Sbared Data Banks cím- 
mel, a Kék Óriás kezdetben nem mu- 
tatott különösebb érdeklődést az új 
koncepció iránt, 

Cbristopber J. Date, aki abban az 
időben maga is az IBM alkalmazásá- 
ban állt, az elsők között ismerte fel 
Ted Codd relációs adatbázis-elméle- 
tének jelentőségét, s akivel együtt az 
évek során nagyon sokat tett azért, 
hogy a relációs elméletet széles körben 
elfogadják és alkalmazzák világszer- 
te. A relációs adatbázisok technológi- 
ájának világhírű szakértője az Oracle 
University meghívására nemrégiben 
Magyarországra látogatott, ahol exk- 
luzív interjút adott lapunknak. 


A relációs adatbázisok elterjedésében nagy 
szerepet játszott, hogy az IBM kezde- 
ti vonakodását feladva az új adatkezelé- 
si modell mellé állt. Önt mi ragadra meg 
Ted Codd elméletében, és miként nyerték 
meg az ügynek a Kék Óriást? 
tégzettségemet tekint- 
tikus vagyok, és Ted Codd 
vállalaton belül publikált munkája volt 
amelyben azt láttam, hogy az 
et egy működő alkalmazásban 
ölt testet. Sokkal egyszerűbb és nagy. 
szerűbb volt, mint bármi más, ami- 
vel az IBM kutatói az adatkezelés te: 
rén addig előálltak, kézenfekvő volt, és 
mégis lenyűgös 
Kezdetben nem sokan osztották ezt 
a nézetemet. Ezért úgy gondoltam, 
az lesz a legjobb, ha mutatunk az em- 
bereknek valami kézzelfoghatót, ami 
működik. Ekkor terveztem egy UDL 
(Unified Database Language) prog- 
ramnyelvet, amely relációs funkciona- 
lítással rendelkezett, Emellett volt egy 
hierarchikus rétege, valamint egy hár 
lózati rétege ís, amely már nem bőví- 
tette a funkcionalítást, csak a komp- 
lexitást. Persze a relációs funkciónali- 


tás állt a középpontban, minden mást 
le lehetett hántani róla. Arra számí- 
tottam, hogy az emberek majd a hom- 
Tokukra csapnak, és azt mondják: hát 
persze, hogy a relációs képességeket 
akarjuk. De nem így történt, mindet 
akarták. 

Végül belártam, hogy az IBM-et 
belülről nehéz lesz meggyőzni, ezért 
a felhasználói közösségekhez, az úgy- 
felekhez fordultunk. Rájuk azután az 
IBM is hallgatott. Kereskedelmi ter- 
mékeket fejlesztett kísérleti adatbázis 
rendszeréből, a System R prototípus- 
ból, amelyek sorát 1979-ben a Sys- 
tem/38 nyitotta, az SOL/DS 1981-ben 
folytatta, majd 1983-ban megjelent a 
DB2. Mindent egybevetve a relációs 
adatbázis-kezelők története nagyon is 
hétköznapi okokból kezdődött akkor, 
amikor, és nem sokkal korábban. 
CW-SZT: A relációs adatkezelési modell- 
re épülő adatbázis-keze- 
lők megjelenésével egy idő- 


rintem ennek semmi értelme, ha az 
ember nem tud olyan törvénykészlettel 
előállni, amelyben az egyes törvények 
teljesen függetlenek egymástól. A re- 
lációs adatbázis-kezelőkre vonatkozó 
törvények pedig egymásra utaltak. 
Ami az ilyen viták következménye- 
itálleri, budapesti közönségem előtt 
ís hangoztattam hitvallásomat, amely 
szerint az elmélet mindig gyakorlatias. 
Codd törvényei sem pusztán a teőriá- 
ből fakadnak. Olyan követelményeket 
fogalmaznak meg, amelyeket a relációs 
adatbázis-kezelők szállíróinak érdemes 
teljesíteniük. Egyértelműen levezethe- 
tő, hogy milyen gyakorlati következ- 
ményekkel jár ezeknek a szempontok- 
nak a figyelmen kívül hagyása. Ezzel 
együtt a szállítók szelektív módon áll- 
nak hozzá ezekhez a törvényekhez. 
CW-SZT: A világ egyetemei az ön köny- 
ve (An Introduction to Databast System) 
alapján tanítják a relációs adatbázis-ke- 
lés elméletét. Az előadásai során, a kö- 
zönségétől kapott visszajelzések alapján 
elégedett az eredménnyel? 
C.D.: Nem egészen. Véleményem sze- 
rint Európa egyetemei ezen a téren 
jobb munkát végeznek, mint az egye- 
sült államokbeliek, és a magyar egye- 
temek — a matematikaoktatás ítte- 
ni színvonalából ítélve — valószínűleg 
jobbat, mint a legtöbb európai egye- 
tem. Az Egyesült Államokban a szál- 
lítók adatbázis-kezelőiket adományoz- 
zák az egyetemeknek, 
amiért cserébe elvárják, 


ben indult és a mai napig Néleményem sze- I hogy azok a termékciket 
tart a vita, bogy melyikük rint Európa egye- tanítsák. Nem nagyon ta- 
nevezbető joggal és teljes temeiezenatéren  lálni olyan tananyagot, 
egészében relációsnak. Ted Jobb munkát végez Md amely az alapokra, a relá- 
Codd a 80-as évek derekán nek, mintazegye I ciós adatbázis-kezelés mo. 
Sült államokbellek § 
szedte pontokba 12 törvé- isa hgy. delljére épülne. Mindezt 
nyét, amelyekben megba- Fákezéprbisőő azzal magyarázzák, hog 
tározta a relációs adat- tikaoktatás itteni piacképes rudást adnak. 
elő ismérveit. E színvonalából ítélve "Véleményem szerint az 
áma azóta há- — valószínűleg job- I) alapokat elsajátító ember 
fölé emelkedett. bat, mint a legtöbb a későbbiekben már ön- 
Másfelől az is bebizonyaso- európai egyetem" állóan, dokumentációból, 


dott, bogy az emberek ál- 

talában nem ragadnak le 

a részleteknél, többnyire még az adatbá- 
zis és az adatbázis-kezelő között sem tesz- 
nek különbséget. Pusztán elméleti kérdé- 
sek ezek, vagy olyan problémák, amelyek 
gyakorlati következményekkel járnak a 
mindennapokban? Kítért rájuk budapes- 
ti előadásában? 

€.D.: Sose voltam nagy híve ezeknek a 
törvényeknek. Ted Codd azért alkot- 
ta meg őket, hogy az akkoriban meg- 
jelenő és egymással versengő terméke- 
ker, amelyek mindegyike felül akarta 
múlni a másikat a urelációsság" tekín- 
tetében, legyen mi alapján mérni. Sze- 


képzéseken is képes lesz 
megszerezni a termékspe- 
cifikus ismereteket. Az egyetemek sze- 
repe nem az, hogy szakmai tréninget 
tartsanak. 

EW-SZT: A szervezetek által kezelt üz- 
leti információ mennyisége folyamatoszn 
nő, Ezen belül a strukturált adatok ará- 
nydboz képest növekszik a struktunálat- 
dan formában tárolt és kezelt, mindinkább 
médiagazdaggá váló üzleti információ, a 
szöveges dokumentumok, kép-, bang- és 
videofájlok aránya. Ön szerint a jövőben 
milyen szerepet játszanak majd a relácic 
ús adatbázírok enek az információnak a 
butékony elérésében és felhasználásában? 


€.B:: Előrebocsátanám, hogy az infor 
mációban mindig van struktúra, mert 
ha nem lenne, akkor csak véletlen zaj 
ról beszélhetnénk. Éppen ezért a relá- 
ciós adatbázrisokban mindazok az in- 
formációk, XML-, kép- és vidcofájlok 
kezelhetők, amelyeket említett, ezek 


mind beleillenek a relációs keretrend. 
szerbe. Az üzleti információnak ezeket 
a feljövőben levő formáit is relációs 
adatbázisokban kellene kezelni — más 
kérdés, hogy ez így lesz-e. 

A jövő adatbázis-kezelő rendszere- 
ível kapcsolatos meglátásainkat Hugb 
Dnirvermcel — akivel kollégák voltunk 
az IBM egyesült királyságbeli leány- 
vállalatánál - közösen írt könyvűünk- 
ben, A barmadik kiáltványban (Data- 
bases, Types, and The Relational Mo- 
del: The Third Manifesto, harmadik 
kiadás, Addison-Wesley, 2006) fogal- 
maztuk meg. Ennek online változata 
a www.thethirdmanifesto.com címen 
érhető el, ahol a referenciaanyagok 
és akadémiai projektek gyűjtemény 
mellett a hozzászólásra is lehető: 
nyílik. Ez a párbeszéd évekkel ezelőtt 
indult, és azt hiszem, még sok éven át 
fog tartani. Közben gyarapodik azok- 
nak a tábora — és nemcsak az egyete- 
meken, hanem a gyártó cégek berke- 
iben is — akik osztják véleményünket. 
Sőr, a Utah állambeli Alphora a kiált 
ványban lefektetett koncepció alapján 
elkészítette Dataphor alkalmazásfej- 
lesztő eszközkészletét, amely a követ- 
kező generációs adatelérő és -keze- 

16 alkalmazások fejlesztésére szolgál 
— így az elmélet már a gyakorlatban ís 
működik. 
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? nyomtató: és államányszerver egyik 
004 nt tk úttörője. A programozó a C3 
Aesüreni ramre 4 folyvatja munkáját 
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Aú 

ásalékkal nővekszík majd. Eközben a 
A három év TE.verorőknek, illet 
kell tenniük, hogy a 


ksnk milyen értéket termelnek 


követk során a 
ve beosztottjaiknak mérhetővé 


informatikai ber 


teljesen automatisálttá kell venniük az FV-úremelt 

tési folyamatokat, bevételtermelő csatornátkat Wet 
0 archítektúrában kell működtetntük, 2009. úg 

kell fejezníük a teljes vállalati platformimágrációt, tu 
ábbá le kett nk alkatmásásaik 10 százalékát 
többek között erek a Cartner együk legfrissobb je 

ének fontosabb megállapításai 

Lassuló növi 

As IT áparágra valószínűleg rányomja majd a bóly 

gét, hogy a vilógsztotó gardasági növekedés a 1006 

ta várt 144 száralékhor képest jövőre várhatóan 2. 
áralókra esik vissza - All a CGartner jelenté 

Nem véletlen, hogy a pinckutató által a cég 

körében végrett felme erint a cégvezetől 
rításat kötött ís a növekedéssel kapcsolatos ager 
dalmak állnak 44 élen, amelyet az egyre idő ver 

vennyel kapcsolatos félelmek követnek; ezen a téren 
ar a legfőbb változás, hogy a legnagyobb fejtörést 

már ar okozza, miként tudnak az olesőbb költségű 


ágokban működő cégekkel versenyezni 


A Gartner piackutató előrejelzése szerint nem A cégveretők prioritási Nutáján 2006-ban est ki 
várható olyan trend az elkövetkező években etően rügtön az informatika állv értékesnek fél 
amelynek következtében a cégek informatikai ték FE a abból a szempontból, hogy felgy 


íthatja a piacra lépést, elősegíti a 


költése ismét növekedésnek indulna. Annak 
érdekében, hogy az informatikai szolgáltatások —— [; , jermelékenységet, emellett a 
kiszerverését elkerüljék, az ÍT-résztegeknek nál 
a technikai támogatástól az üzleti tudás és 


dejő információt szolgáltat a cég helyretéről, növe 
információ hasz 


a versenyelőnyt biztosít. Ugyanakkor a cég 


14 bíranyos esetekben aggodalommal ís te 


az innováció irányába katl elmozdulniuk kintenek az TT.re úgy vélik ugyanis, hogy ha az 
(a Mozsik Tibor informatikai menedeserek csak pótlólagos változ 
tatásokat végernek, az nehérkessé teheti a cég mű 
köddését. A cégek vezető tisztségviselői emellett 
növekrő aggodalommal tekintenek az infortá 


tió-tültermelésre, mivel attól tartanak, hogy az ín 
formációk böngésrése a menedesment feladatoktól 


vonja el az energiákat 


Átatakuló íT 


A Gattner felm 


ésének eredménye szerint egy 


re több informatikai verető (CIO-K), illetve e 


ret felfogása változik, amelynek nyeképpen 


Közelebb 


hez 


11 addíg befelé forduló, költvégventtumként műkö 


pfrtal való megálla 


ú att lemondott a Növellnél betöltött 


a, a Samba 


tomputerwortd Mu cíkkok allison r 


2007.01.16. 


égből a cég növekedését támoga 
tó egy válnak. A nemzetközi felmérés ered 
ményei szerint 2006-ben az informatikai véretők 


nkább az üzleti eredményekhez való hozzájárulás 


ítottak gyakran az üzleti folya 


javításában és integrációjában, valamtat a 
ékonyabb üzleti intelligencia bevezetésében fe 


Amíg aronban 2004-ben az informatikai veretők 


bízhattak a ganidasági növekedésben, addíg mára 


iileges feladattá vált, hogy lehetővé tegyék az VT 


hosrájárulását a növekedéshez. Er azért vált fontos 
s, mivel ai matikai veretőnek, illetve szerve 
értéket kell termelni, mint amennyit u 
j , piscon meg tud vásárolni. Fzt csak úgy 
tudja megtenni, ha biztonságos és minőségi TT.szol 


ok 


ad. és arokát szükség esetén be ís tudja 
üzleti folyatnatokba, A CIO-knak ezért 
1 területen ís szerepük van egyt 
ük kell az TT-szervere 
a vállalati kihívásokha 


gáltató 


veretni 
tet, másrészt az informatikát 


kelt illeszreníük, harmad 


eként figyelmet kell fordítani 


uk az üzleti, technológíai, vesetői és személyes szak 
rtelem fejlesztésére - hívja fel a fügyelmet a Cart 
net jelentési 


2006-ra vonatkozó korábbi elő 


vállalati bevételek bővüléséhe 


A piackutató cé 
tejelrésé 


TV-re fordított 


nyitva a: sregek alacsonyabb mér 


ét várta, méjt a cégeken belüli más te 
kher képest ím áz 
ásalékkal e 


válaszai alapján 


informatikai költségvetés 


melkedett az informatikai 


A Gartner feltnérése s: 
teljes TT-költés 1006-ban 2. 


rint, amíg világszínten a 
4 múllrárd dollár volt 

2791 milliárd dollárra nő 

amely 4.4 száralékos nőveket 


addíg ez az össteg az idén 


vekedbet 


at jelent 


Komplex kihívások 


A Gartner 


Irése szertt az informatikai ser 
veretek nagy és kürpies kihívások előtt állnak a kő 
vetkező években. Hár a legtöbb szerveret exetében ht 


informatikai költségvet k kismértékben növek 


szik, az informatikai vesetőknek és stábjuknik vár 
hatóan tátnogatniuk kell arokat az erőfesítéseket, 
amelyek közvetlenül az Géleti növekedést segítik 


a működtetési kérdések megt 
ökkenthettk a termékek 
kapcsolatos döntések kockó 
rékláne erősítésével pedig a 
vállalat végső soron növelheti ügyfelei számát, vala 


Az TT bevonásával 
kel, illetv 
tatát, az információs 


vén - a végek c 
a vállalat: 


——— ÜLVE ——, — 


Elkerüli a siker a Skype-ot? 


A legnagyobb tőzsdén jegyzett amerikai internetes cég súlyos dollármillió- 
kért megvásárolta a Skype internetes telefonszolgáltatót bő egy évvel ez- 


előtt. Az áttörő siker egyelőre várat magára. [írla: Vass Enikól 


ilág legnagyobb anline árveré- 
A oldalának, az cBay-nek a me- 
nedzserei teljesen másra gon 
doltak, amikor 2005 szeptemberében 


úgy döntöttek, hogy 2.6 milliárd dol- 
lárt fizetnek a luuembourgi 


székhelyű, az internetes t: 
lefonálást kitaláló Skype-ért 
(ásd Computerzzorid 2005, 38. 
szám, Az eBay megvásárolta a 
Skype-ot). Az cBay ügyveze- 
tő igazgatója, Meg Whitman 
a felvásárláskor azt gondol- 
ta, hogy az az 55 millió ember, 
aki letöltötte a Skype ingyenes 
fonos szoftverét, megnő- 
veli az eBay árverések számát 
és bővíti a PayPal rendszeren 
eresztüli fizetések arányát. 
Az eBay árverési oldal ke- 
reskedői egy Skype Me gorm- 
bat helyezhetnek el eladó ter- 
mékeik mellé, így a vásárlók 
az internetes telefonon keresztül érdek- 
lődhetnek a portéka iránt. Ugyanakkor 
az eBay igyekszik kifejleszteni azt a le- 
hetőséget, hogy a Skype szoftverének 
segítségével fizessék ki a termékeket, 
nyilván a PayPal rendszer használatá 
val, ezáltal a fizetési rendszer a Skype- 
felhasználókra is kiterjedhetne. 


Bábeli zűrzavar 
Az európai piacot jól ismerő elemzők 
már a Skype megvásárlásakor jelezték, 
hogy a valós idejű kommunikáció le- 
hetőségének beztosítása csak nehezíti a 
megértést. ba Fogg, a JupiterfRtesearch 
elemzője szerint a nyelv nem megfelelő 
ismerete problémát okozhat az európai 
felhasználóknak. Míg e-mailben vagy az 
azonnali üzenetküldő rendszereken vi- 
szonytag egyszerű, de érthező angol 
nyelvet használnak a felhasználók, inter- 
netes telefonon beszélni kell 

De több mint egy évvel a rekordvásár- 
lás után a legnagyobb tőzsdén jegyzett in- 
ternetes cég, vagyis az eBay még mindig 
igyekszik meggyőzni a szi it 2r- 
ról, hogy a felvásártás - melynek végső 
ára a bónuszok kifszetése után 4,1 milli- 
árd dollárra is felmehet - akos lépés volt. 

A Skypec 2093-ban jelent meg 2 peer- 
to-peer kapcsolatot teremtő internette- 
lefonáló szoftverével. A szolgáltatás .re- 
megát és bomlasztó technológia" jel- 
lemzőkkel binzkélkedhetett a domináns 


nagy távközlési szolgáltatók között, akik 
nem szégyelltek pénzt kérni a telefonhí- 
vásokért az ingyenes internetes világban. 

— Csalódást okozott, ahogy az cBay ke- 
zelte és kezeli a Skype-ot — mondja Safű 
Racbtcby, a San Franciscó-i Piper 
Jaffray mternetes kereskedelem 
elemzésével foglalkozó cég mun- 
katírsa. A szakértő szerint az 
eBay részvények a várakozások- 
hoz képest alulteljesítenek, és ez 
részben a Skype felvásárlásnak is 
köszönhető. Safa Rashtchy sze- 
rint az eBay csupán apró módo- 
sításokat végzett a Skype szol- 
gáltatásán, és az iparág még nem 
látja azokat az összefonódásokat, 
amelyeket a felvásárláskor ígér- 
tek. Szerinte ilyen nagy árat fi- 
zetni apró kísérletezgetéshez, ki- 
dobort pénz. 

Jeff Pulver IP távközlé- 
si szakkonferenciákat szervező 
szakember szerint a Skype sokat javult, 
amióta az eBay megvásárolta a szolgálta- 
tást. Azt azonban a szakember sem tudta 
megmondani, hogy az eBay mikor találja 
már ki azt az üzleti felhasználási terüle- 
tet, amelynek hatására pénz kezd el csu- 
rogni a kasszába. 


Felhasználói siker 
A felhasználói számok alakulása alap- 
ján a Skype folytatta kirobbanó sikerét. 
A regisztrált Skype-felhasználók szá- 
ma idén szeptember végére több mint a 
duplájára, 136 millióra hízott. Az IDC 
adatai szerint a világon 206 millió szé- 
lessávú internetfelhasználó van, s ez azt 
jelenti, hogy ennek a közösségnek több 
mint a fele Skype-ot használ. Jól alakul- 
nak a Skype bevételei is: a vonalas vagy 
mobiltelefon hívására alkalmas percek 
megvásárlásából 2005-ben 60 millió 
dolláros bevételt könyvelhettek el, és ez 
az adat idén a várakozások szerint meg- 
háromszorozódik, és eléri a 195 mil- 
lió dollárt. 

Míg a Skype legtöbb felhasználó- 
ja ázsiai vagy európai, az eBay 77 mil- 
lió aktív tagjának a többsége és a PayPal 
29.7 aktív felhasználójának zöme Né- 
metországból vagy az Amerikai Egye- 
sült Államokból származik, A cég szerint 
a Skype-közösség legnépesebb csoportja 
kínaiul beszél, csupán egyőtödük ismeri 
az angol nyelvet. 


észen meglepő, hogy milyen nő- 
vekedést produkált a Skype — nyilatkozta 
Alex Kazim, a Spype elnöke, aki idén jú- 
liusban vette át a telefoncég vezetését. — 
Úgy vélem, a Skype javult, amióta meg- 
vásárolta az eBay. Ez a termék rendkívü- 
li, hiszen a kereskedelem és a közösség 
közötti kapcsolatot teremti meg. Any- 
nyi lehetőség, annyi alkalmazási terület, 
annyi kipróbálandó újdonság áll előt- 

te — áradozott a Skype elnöke. Alex Ka- 
zim szerint a Skype a felvásárlás után 
sem ült ölbe tett kézzel: egyezményt kö- 
törtek aYahoo-val, mely szerint össze- 
kötik VolP-szolgáltatásukat, majd ha- 
sanló egyezmény következett a Google 
Tálkkal. Októberben több mint örmilli- 
óan töltötték le a Windows Mobile ope- 
rációs rendszereket használó okostelefo- 
nokra, PDA-kra a Skype-klienst. Az el- 
nök ugyancsak fontos dolognak nevezte, 
hogy november elején megjelent a szoft- 
ver javított, felújított változata. 

Az eBay részvénytulajdonosai, befek- 
tetői nem jutalmazták ezeket a változá- 
Sokat: amióta az eBay bejelentette, hogy 
megvásárolja a Skype-ot, a részvények 
értéke 15 százalékot csökkent. Más szá- 
mok is azt mutatják, hogy a Skype nő- 
vekedése lelassult: megjelenése óta a 
hangforgalom folyamatosan növekedett. 
A szeptember 30-án zárult negyedévben 


azonban, történetében először, a hang- 
forgalom 7 százalékkal 6.6 milliárd perc- 
re csökkent - ez az adat a második ne- 
gyedévben 7,1 milliárd pere volt. 


Erős vetélytársak 

Szakértők szerint a Skype számára a leg- 
nagyobb kihívás az, hogy ellenlábasai 
megerősödtek. A kisebb versenytársak 
mellett olyan óriások, mint az Adobe és 
a Microsoft is belefogott a saját, inter- 
netes telefonálást lehetővé tévő szoftve- 
rének fejlesztésébe. A hagyományos táv- 
közlési cégek, mint a France Télécom 
vagy a Deutsche Telekom ingyen per- 
cekkel és internetes telefonálási lehe- 
töségekkel igyekeznek a telefondrót- 
hoz kötni úgyfeleiket. Az elemzők azt 
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mondják, fennáll annak a veszélye, hogy 
a Skype — a Netscape böngésző sorsá- 
hoz hasonlóan — nem rudja üzleti siker- 
re váltani azt a tényt, hogy az első volt 
az internettelefonálási piacon. Alex Ka- 
véli, hogy a Skype a jelek sze- 


7-ben lesz nyereséges. 

A Skype jövője azért még nincs tel- 
jesen eldöntve. Irwin Lazar; a Nemer- 
tes kutató cég elemzője szerint a cég 
jövője attól függ, sikerül-e vállalkozá- 
sokat megnyerni, hogy használják az 
internetes telefóniát. A Skype-ot híva- 
talosan használja a USRobotics és az 
Intel 15 ezer alkalmazottja ís. Az elem- 
ző szerint ahhoz, hogy a Skype a vál- 
lalatok körében is sikeres legyen, úgy 
kell a szoftvert megváltoztatni, hogy 
tudják szűrni és ellenőrizni a hívá- 
sokat, a kiíküldhető fájlokat, mind- 

ezt a biztonsági és a törvényi megfe- 
lelés miatt. A cégek azért idegenked- 
nek a szoftver használatától, mert nem 
tudják úgy ellenőrízni, mint egy ha- 
gyományos telefonhálózatot. Az elem- 
ző a szoftverrel kapcsolatban rengeteg 
vállalkozástól kapta azt a visszajelzést, 
hogy nem értik annak működését, és 
vállalati szintű használata előtt min- 
denképp ellenőrzési mechanizmusokat 
kellene kidolgozni. 

Az Skype elnöke, Alex Kazim is is- 
meri ezt a jelenséget. A tervek szerint a 
Skype egy vállalati felhasználásra opti- 
malizált változattal jelentkezik a közel- 
jövőben. Ezzel a rendszergazdák képe. 
sek lesznek majd központilag ellenőríz- 
ni a szoftver használatát, innen tudják 
kiosztani a felhasználható sávszélességet 
és betartatni a vállalati szabályokat. 
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régióban a magyar, a csch, a len. 
A gyel és a szlovén piac hasonlít 
leginkább egymáshoz, féléves- 
éves lemaradásuk van a nyugat-euró- 
pai piacokhoz képest - mondta Malciner 
Péter a mobiltelefon-tartalmak fejleszté- 
sével foglalkozó Metacom Holding Zrt 
vezérigazgatója. — Annak mérésére, hogy 
egy adott országban a felhasználók meny 
nyire nyitottak és mennyire felkészültek 
(készülék- és szolgáltatásválaszték szem- 
pontjából), a mobiltelefon alapfunkció: 
ján, a telefonáláson túl más szolgáltatá- 
sok igénybevételére, a voice/non voice 
(hang alapú/nem hang alapú) szolgáltatá. 
legkifejezőbb mérő- 
szám. Hazánkban a nem hang alapú szol- 
gáltatások igénybevételének aránya 10-15 
bevételhez képest, míg 
ban ez az érték már elérte 


lis szinten itt állítják elő a legtöbb mobil 
tartalmat. 

Malcsiner Péter szerint a magyar pia- 
con félévente-évente jelennek meg új szól- 
gáltatások, amelyek elősegítik a piac folya- 
matos növekedését. A ko- 
rábban említett technológiai 
lemaradást jól érzékelte- 


ÜZLET 


MOBILTARTALMAK MAGYARORSZÁGON 


Nem csak telefonálásra 


A régióban Magyarország vezet a mobiltartalom-vásárlás és a mobiltelefonra 
költött összegek tekintetében. A magyar mobiltartalom-piacot Malcsiner Péter, 
a Metacom Holding Zrt. vezérigazgatója mutatta be. (irta: Vass Eniko) 


- a csengőhang-letöltésekben a népzenék 
a legnépszerűbbek. Tőlünk nyugatabb- 

ra fekvő országokban — a magyar piachoz 
képest - számszerűleg több mobiltartalmat 
töltenek le -, ez a vezérigazgató szerint kü- 
lónősen igaz a csengőhangokra és a teljes 
zeneszámok letöltésére. Általában minden 
országra jellemző, hogy a külföldi tartal- 
makkal szemben a hazai tartalmak száma 
ígen magas: a teljes adatforgalom 60 száza- 
lékát teszik ki. 


Hiányoznak az igazi felhasználók 

- Magyarországon rendkívül jó mobiltar- 
talom-fejlesztő cégek vannak, hiányzik 
azonban a felhasználói réteg — állítja Mal- 
csiner Péter. - A régióban a mobilszol- 
gáltatók egy felhasználó- 

ra számított bevételét illető- 
en hazánk vezet. Egy átlagos 


A telefonálásra for- 
ti, hogy az a technológia, dított kiadások magyar mobilfelhasználó ha- 
amely a nyugatabbra fek- ajövedelmekhez I vonta 23.33 eurót (körülbe- 
vő országokban már elavult . [képest arányaiban lül 6000 forint) költ mobilo- 
nak számít, Magyarországon sokkal magasab- zásra, különböző tartalmak- 
még érett-hanyatló állapot- bak, mint Nyugat- ra pedig 15 eurót (körülbelül 
ban van. További érdekes- Eréptbtai 3900 forint) adunk ki. A tér- 
sége a hazai piacnak, hogy a ségben a második ország 
telefonálásra fordított kiadá- az átlagos bevételek tekin- 


sok a jövedelmekhez képest arányaikban 
sokkal magasabbak, mint Nyugat-Európá- 
ban — tette hozzá Malcsiner Péter. 


Népzene és rajzfilm 

Magyarországon egyelőre inkább telefo- 
nálásra használjuk a készüléket, mintsem 
3G-s szolgáltatások igénybevételére. Ennek 
egyik legfőbb aka a Metacom vezetőj 

rint, hogy a magyar piacon használt mobil- 
még nem elég fej- 
lett a 3G-s szolgáltatások igénybevételére. 
Érdekesség, hogy a régióban kiemelkedő- 
en magas a rajzfilmletöltések száma: rend- 
kívül népszerűek a rajzfilmes háttérképek 
És a rajzfilmslágerek mint csengőhangok. 

A retro-rajzfilmes tartalmak Magyarország 
és a régió mellett még Németországban 
igen népszerűek, ugyanakkor Angliában 
például érdektelenek iránta. A szláv orszá- 
Wokban — amelyek egyébként a magyar pi- 


achoz képest enyhe lemaradást mutatnak 


tetében Horvátország, ahol a mobilszol- 
gáltatók egy főre cső átlagos bevétele 20,74 
turó (5300 forint). Ebben az országban a 
mobilelterjedtség 78 százalékos. A régió- 
ban egyébként a csehek vezetnek a mobil- 
eltérjedtség tekintetében; a 111 százalékos 
elterjedtség szinte utolérhetetlen. 

A kiadások terén kullogó két ország 
Szerbia és Montenegró, ahol egy előfize- 
tő átlagosan 4.25 eurót (1100 forint) költ 
mobiljára. Ugyanítt a legalacsonyabb a 
mobilelterjedtség, csupán 48 százalékos. 

A Meracom által ismertetett adatok 
szerint Magyarországon a reális mobil- 
elterjedtség 87 százalékos, s ez azt jelenti, 
hogy 8.7 millió aktív előfizető van az or- 
szágban. A Nemzeti Mirközlési Hatóság 
(CNHIH) adatai ettől kicsit eltémek, ők 9.6 
millió előfizetővel és 954 százalékos el- 
terjedtséggel számolnak. A különbség ab- 
tál adódik, hogy a Metacom csak az ak- 
tív előfizetéseket veszi figyelembe, míg az 


Mobiltartalom és kapcsolódó szolgáltatások megjelenése 


NHH az utolsó három hónap- 
ban aktív SIM-kártyákat figyeli. 
Hazánkban 2.4 millióan 
használnak valamilyen mobiltar- 
öbben 
SMS-ben szavaztak valamely té- 


talom-szolgáltatást; a leg 


vés műsor biztatására. A le 
tívabb a 36-45 év közötti kor- 
osztály, vagyis nekik van olyan 
magas keresetük, hogy mobil- 
tartalmakra ís költhetnek. Nyu- 
gat-Európában a 16-25 év kö- 
zötti korosztály fizet a legtöbbet 
a mobiltartalmakra. 


A piac szereplői 
A hang és SMS alapú tartalom- 
szolgáltatások többszereplős üzleti model- 
len keresztűl jutnak el az előfizerőkhöz. 
Az üzleti modell szereplői: a tartalamszol- 
gáltatók, a tartalomtulajdonosak, a tarta- 
lomgyűjtők és a hálózatúzemeltetők. 
A résztvevők a hozzáadott érték függvényé- 
ben részesülnek a kiszámlázott és a hálóza- 
tüzemeltető által begyűjtört díjakból 

A tartalomfejlesztők tevékenységi köré- 
be tartozik a csengőhangok és a Java-játé- 
kok készítése, az interneten és más, hagyo- 
mányos felületeken megjelenő tartalmak 
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mobilkészülékekre való adaptálása, vala- 
mint a telefonos szavazás és a partneri ke- 
resőszolgáltatások működtetése. A tarta- 
lomfejlesztők és szolgáltatók számára a 
minőség, a kreativitás és a piacon való ér- 
tékesíthetőség egyaránt elsődleges fontos- 
ságú. A mirtalomfejlesztők abban is érde- 


Malcsiner Péter, 


ere comgterwotá ha 17 


keltek, hogy a lehető legtöbb tartalomru- 
lajdonost nyerjék meg, és a lehető legtóbb 
felületen adhassák el tartalmaikat. 

A tartalomtulajdonosok képi és hang; 
anyagokkal rendelkeznek, amelyeket a 
megfelelő jogdíjak kifizetése és a szüksé- 
ges konverziók elvégzése után motilfelö- 
leten is értékesítenek. Emellett részt vesz- 
nek saját tartalmaikra épülő emelt díjas és 
mobilfizetős szolgáltatások lét- 
rehozásában, gyakran a tarta 
lomfejlesztőkkel közösen, ari 
lyeket a tartalormgyűjtőkkel 


vagy a hálózatszolgáltatókkal 
szerződönt felhasználóknak ki 
nálnak. A tartalomtulajdoncsak 
érdeke, hogy a szolgáltatások 
keretében kizárólag jogvédett 
tartalmakat továbbítsanak az 
előfizetőknek, így a piac szabó. 
Iyozása érdekében intenzív lob. 
bitevékenységet is folytatnak. 

A tartalomgyűjtók olyan 
vállalatok, amelyek szorosabb 
vagy lazább kapcsolatban áll- 
hatnak az özemeltetőkkel, de 
függetlenek is lehetnek azok- 
tól. Emellett megbízható adatkommu 
nikációt és számlázási kapcsolatokat 
alakítottak ki az üzemeltetőkkel, 
emelt díjas szolgáltatások esetében nem 
hagyhatók ki a modellből. A tartalom. 
gyűjtők tipikusan többféle tevékenysé 
get is folytatnak: lehetnek tartalomtu 
lajdonosok, de saját maguk is létrehoz: 
hatnak vagy működtethetnek bizonyos 
tartalmakat. 

Az infrastruktúra és az arra épülő szol 


gáltatások a vonalas és mobilhálózatok. 
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üzemeltetőinek tulajdonában vannak, így 
minden, a telekomrmunikációs infrastruk: 
várával kapcsolatos működési és hálózat- 
fejlesztési kérdés egyetlen kézben összpon- 
tosul. A hálózatüzemeltető az utolsó lánc- 
szem a felhasználó és a piac más szereplői 
által kínált szolgáltatások között. 
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LOGISZTIKA 


ÜZLET 


Tizenötmillió küldemény naponta 


Majdnem ennyi, egészen pontosan 148 millió csomagot és dokumentációt továbbít naponta a UPS, és erre csak 
hatékony informatikai támogatással képes. (irta: Csórián Sándor] 


mas nagy logiszükai szervezetek 


nak bármit a világ rálsó felére is. 
Ezt aligha tehetnék meg megfelelő infor- 
marikai támogatás nélkül. A készen kap- 
ható" informatika azonban bármennyire 
specializált is, a gyakorlati sok- 
nak általában csak a keretrendszerét adja, 
amelyet az adort alkalmazó cég szükség- 
leteinek megfelelően kell testre szabni. 
A UPS például futárnak támogatásá. 
ra DIAD néven egy saját kéziszámítógép 


típust fejlesztett ki. Bándi Zoltánt, a cég 
hazai képviseletének kereskedelmi igaz- 
gatóját arról kérdeztük, hogy milyen in- 
forrmatikzi háttér teszi lehetővé az ilyen 
mértékű szervezettséget és pontosságot. 


Dedikált hálózaton 
A UPS és a hozzá hasonló nagy, eredeti- 
leg kizárólag csomazküldéssel fogtalko- 
26 cégek növekedését az ipar horizontális 
átalakulása, 2z egyes tevékenységek szak- 
érelemigényének növekedése tererntet- 
te meg. A mélt szárad közepén a legtöbb 
gyártó még maga terítere és juttatta el 
késztzermékeit a vevőkböz. Mia szinte min- 
den gyártónak sakkal gardzságosabb ezt 
egy szakértő logisztikai cégre bíznia, az 
ezzel járó egyéb feladatok (pi. vámkezelés) 
megoldásával együtt. Ennek megfelelően 
2 UPS üzdeni egyúttműködést atakítoet ki 
a hazai pisc szinte összes olyan nagyválla- 
iazával, amelynek külföldi kapcsolatai van- 
nak - mondta Bándk Zoltán. 

Az 1907-ben alapátott, így idén a 100. 
születésnapját ünneplő vállalat a világ 
200 országában van jelen, 407 ezer alkat- 


mazottjából 4700 gondoskodik az infor- 
matikai tímogatásról. 2005-ös árbevéte- 
le elérte a 42,5 milliárd dollárt, naponta 
átlagosan 14.8 millió csomagot és doku- 
menmimot továbbítanak, ami egy év alatt 
3.75 milliárd darabot jelent. 

Ennek érdekében a világ legnagyobb 
informatikai adatbázisát üzemeltetik, 
amely 15 mainframe gépen működik, 

s a cég összesen 8700 különböző típu- 
sú kiszolgálót üzemeltet szerte a világon. 
Ezeknek az elérése nem a nyilvános in- 
terneten, hanem 
tartalékkal ellátott 
külön dedikált há- 
lózaton történik. 

Egy csomag 
feladását az ügy- 
fél megrendelheti 
a cég weboldalán, 
ahol a regisztráci- 
ója után kérheti a 
csomagszállítást, de 
a nagyobb megren- 
delők inkább a saját 
számítógépükre te- 
lepített csomagkül- 
dő ügyfélszoftvert 
használják, amely 
a kísérőcímkét is 
helyben kinyomtatja. Ennek az az érde- 
kessége, hogy a kisérőcímke vonialkód- 
ja nemcsak egy azonosító, hanem tartal- 
mazza a csomag valamennyi fontos ada- 
tát is. A csomagot felvevő helyi központ 
jóváhagyása után a szállítmány adatai be- 
kerülnek a központi adatbázisba, és et- 
tól 2 pillanattól kezdve nyomon követ- 
hetők a rendszerben. Ezek az adatok au- 
tomarikusan bekerülnek a célállomáshoz 
tartozó kiszállítóközpontba is. A csomag 
útja ennek révén nemcsak követhető, de 
tervezhető is, a szállítás a feladástól a ki- 
szállításig gyakorlatilag percre pontos 
tvonalterv szerint történik. 


Kilencvenezer futár 

Az európai országokból a csomagok a 
kölni elosztóközpontba kerülnek, ahol 
az említett csomagra ragasztort szállítá- 
s zámkén" lévő vonalkódot automati- 
kusan működő szkennerekkel leolvasva, 
teljesen automarizáltan osztályozzák to- 
vábbszállítási irányuk szerint. Az órán- 
kést 110 ezer csomag válogatására ké- 
pes, 30 ezer négyzetméter alapterületű 


központot az idén adták át, a beruházás 
költsége 135 millió dollárt tett ki. Au- 
tomatikusan természetesen csak a szab- 
vány méretű, maximum 70 kilogram- 
mos csomagokat lehet osztályozni, a 
speciális csomagokat ugyanígy, de nem 
teljesen automatikusan válogatják. 
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Windows CE operációs rendszer fut, 
Memóriája 128 megabájt, az előző tí- 
pus monokróm kijelzőjével szemben 
7.5 centiméteres színes kijelzője van, 
amely érintőképenyő is egyben; a cím- 
zett a képernyői alá a csomag át- 
vételét. A DIAD TV-nek vonalkódolva- 
sója is van, így nemcsak a csomag kéz- 
besítésekor, hanem a felvételekor sincs 
szükség papírokra, mivel a felvett cso- 
mag vonalkódját leolvasva GPRS-szel 
automatikusan tavábbítja az adatokat a 
központba. 

A IV. változat legfontosabb újdonsá- 
ga a beépített GPS. Ennek a segítségé- 
vel a központ mindig ki tudja válaszra- 


A szabványos csomagok emberikéz ni a legközelebbi kocsit, amely az előre 
érintése nélkül jutnak el a be nem tervezett szállí- 
szállítógépek rakterébe. Lé- tásokat is gyorsan és ha- 
siflottájának mérete alapján A cág weboláaló- tékonyan lebonyolíthat- 

a UPS a világ kilencedik lé- emselezt ő ja. A Windows CE-n fu- 
gitársasága, 268 saját és 309 Tagosan 18,5 mil- tó ODS (On-Demand 
bérelt szállítógépet üzemet- lió látogatója van, Services) alkalmazás ré- 


tet, amelyek naponta 1800 ebből 10 millióan vén a sofőrök minden reg- 
fel- és leszállást hajtanak acsomagjuk útját gel kész útvonaltervet ta- 
végre. A központi adatbá- Cd Tálnak a gépben. A készü- 
zisból kapott adatok alap- léknek összesen négyféle 
ján a célállomáson előre fel vezeték nélküli kapcsola- 
tudnak készülni a csomagok fogadására," ta van (Bluetooth, Wi-Fi, GPRS/CD- 
például a vámkezelésre. MA, infravörös), de a biztonság ked- 


A csomagok kiszállítását futárok vég- 
zik; jelenleg 91 ezer ilyen munkatársa 
van a cégnek. A csomagokat a rendelteté- 
si helyükre érkezéskor a helyi elosztőköz- 
pontban kész útvonalterv várja, és ebben 
segítenek a már említett DIAD (Delive- 
ry Information Acguisition Device) kézi- 
számítógépek, amelyekből 96 ezret hasz- 
nálnak. A készülék egymást követő széri 
áinak segítségével a UPS megkönnyítette 
a csomagok adataihoz való hozzáférést és 
a sofőrök közötti komrnunikációt. Az első 
változat 1991-ben készült el, most a ne- 
gyedik generációnál tartanak, amelyből 
Európában az idén több mint 11 ezer da- 
rabot helyeztek üzembe. 


Áru, tőke, megtérülés 
A készülék motorja az Intel 400 mega- 
hertzes Xscale processzora, amelyen 


vért még egy analóg modemet 15 beépí- 
tettek. A DIAD a Bluetooth és a Wi-Fi 
segítségével kapcsolatot rud létesíteni 

a nyomtatóval vagy bármilyen más be- 
rendezéssel a UPS rendszerén belül, 
sőt még a megrendelő számítógépével 
ís. A GPRS szélessávú hálózatát a UPS 
Del- és Közép-Amerikában, Európában 
és Ázsiában használja, míg a CDMA-t 
az Egyesült Államok területén. 

A készülék egy teljes munkanapon át 
működik akkumulátorról. 

Az ügyfél többféle módon követhe- 
ti nyomon csomagja útját: automatikus 
nyomon követést kérhet az online szál- 
lítórendszereken keresztül, felhívhatja 
az ügyfélszolgálatot, SMS vagy e-mail 
értesítést kérhet, de használhatja az in- 
ternetet is, A cég weboldalának napon- 
ta átlagosan 18,5 millió látogatója van, 
ebből 10 millióan a csomagjuk úrját el- 
lenőrzik. 

Az informanikai háttér pluszszolgál- 
tatásokat is lehetővé tesz. Például a fel- 
adó az online csomagfeladó rendsze- 
rekkel megbízhatja a UPS-t az árvérték 
beszedésével, így csak akkor adják át a 
csomagot a címzettnek, ha az érte járó 
ellenértéket már kifizették. 

Ezzel a technológiai háttérrel az ín- 
formáció együtt mozgatható az áruval 
És a tőkével, így a UPS ügyfelei össze 
tudják hangolni a kereskedelmi tevé- 
kenységüket, lerővidítve a tőkemegté- 
rülés idején Y 
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II. Nemzeti Fejlesztési Terv kere. 
tén belül Magyarország a követ 
kező hét évben 7000 milliárd fo- 


rintot költhet fejlesztésekre. A fejleszté- 

si régióknak 1600 milliárd, míg az ágazati 
Operatív Programok keretében 5300 mil- 
iárd forintnyi fejlesztési forrás áll majd 
rendelkezésükre 2007 és 2013 közöt. 

A legtöbb pénzre a Közlekedési Operatív 
Program (KÖZOP) , a Környezet és Energia 
Operatív Program (KEOP), valamint a 
Társadalmi Megújulás Operatív Program 
(TÁMOP) keretén belül lehet pályázni. 

A jóváhagyott Operatív Programokat 
Magyarország december közepén nyújtora 
be az Európai Bizottságnak. A pályáztatás- 
hoz szükséges akcióterveket csak azt követő. 
em lehet elkészíteni, hogy azokat az Európai 
Unió elfogadta, de a gyorsabb ügyintézés ér- 
dekében az ideiglenes akciótervek kidolgozá- 
sa már megkezdődött. A Nemzeti Fejlesztési 


ÜZLET 


PÁLYÁZATVADÁSZ 


IKT-fejlesztések: 2007—2013 


A kormány elfogadta az Uj Magyarország Fejlesztési Terv (II. NFT) tizenöt 
Operatív Programját (OP). A jóváhagyott Operatív Programokat Magyarország 
december közepén nyújtotta be az Európai Bizottságnak. Rezüménk a Gazdaság- 
fejlesztési Operatív Program (GOP) alapján készült. 

(az oldalt összeállította Kádár Elza és Kövári Gábor] 


lyázat kiírás. ághie él Azinlsszatáal 

fejlesztések 2007-2013 között is elsőbbséget 
élveznek. Leghangsúlyosabban a Gazdaság- 

fejlesztési Operatív Program és az Elektronikus 
Közigazgatás Operatív Program foglalkozik az 
IKT-szektor fejlesztésével. 


Gazdaságfejlesztési Operatív 
Program (G0P) 
A program céljai között szerepel a kutatási- 
fejlesztési és innovációs kapacitás, aktivitás, 
illetve együttműködés növelése; a vállala- 
ti kapacitások komplex fejlesztése; az üzle- 
ti környezet fejlesztése; valamint a kis- és 
középvállalkozások finanszírozási források- 
hoz való hozzáférésének elősegítése. 

Mind a tizenőt OP letölthető a Nem- 
zeti Fejlesztési Ügynökség honlapjáról 
(www.nfh.gov.hu), Fontos megjegyezni, 
hogy az európai uniós befogadást követően 
az egyes OP-k még módosulhatnak. 

Az IKT-szektor támogatásával az tézle 
ti környezet fejlesztése és a vállalati kapacitá- 


Prioritás A prioritás kerete (Mrd Ft) 
KéF és innováció a versenyképességért 2274 
A vállalkozások (kiemelten a kkv-K) kornpiex fejlesztése 1949 
A modern üzleti környezet erősítése 780 
JEREMIE-típusú pénzügyi eszközök 1494 
Technikai segítségnyújtás 243 
Összesen 6740" 


"265 Ft/eutó árfolyam, 2004-es árak, 15 százálék hémzet 


jjárutássat Forrás: Nemzeti Fefesztési Ügynökség 


sok komplex fejlesztése célrendszeren belül 
foglalkoznak. 


Komplex kapacítástejlesztés 

A 2007-2013-as tervezési időszak egyik fő 
célja a növekedési potenciállal rendelkező 
vállalkozások, elsősorban a mi kis- és 
középvállalkozások (széles értelemben vett) 
vállalati kapacitászinak komplex fejleszté- 
se, jövedelemtermelő képességük növelése 
ben. Ennek 
eléréséhez szükséges a technológiainten 


és piaci pozícióik javítása érdel 


zív tevékenységek további kiépítése, a ma: 
gas hozzáadott értékű termelés és stratégiai 
szolgáltatások hazai megi 
vábbá kiemelten a kkv-szektor modernizá- 
foglalkoztatásban betöltört szerepé 


jökereztetése;, t0- 


ciój 
nek erősítése és innovációs képességének 
fejlesztése. Ezzel mérsékelhető a hazai kis 
és középvállalati, valamint a döntően kül- 
földi tulajdonban lévő, modern nagyválla 
lati szektor közötti teljesítménybeli eltérés. 
Az ország elmaradott régióinak felzárkóz 
tatásában fontos szerepet játszhat a megte 
lepedett vállalkozások által gyakorolt mul 
tiplikátor hatás, amely a beszállítói háló ki 
alakulásával erősíti a hazai, jellemzően 
kkv-szektorba tartozó beszállítók helyzetét 


Technológiai korszerűsítés 
Elsődleges célja a technológia- 
intenziv iparágak hazai megtelepítés 


tudás- 


sorban az ország elmaradott régióinak 
felzárkóztatása. A hazai vállalkozások je 
lentős hányada technológiailag elavult ter- 
melőberendezésekkel, IKT-eszközökkel 
és -alkalmazásokkal rendelkezik, termelő- 
kapacitásuk javarészt a privatizá 
szerzett berendezésekben testesül meg; 
Az elgvult műszaki technológiai 
vonal javítása érdekében komplex vállalko- 
zásfejlesztési projektek ösztönzik a fejlő- 
dőképes és komoly növekedési potenciállal 


jó során 


Uniós pályázatok és hazai kiírások 


a Önkormányzatoknak 


mwncompztrwortá ta 19 


Az Év Projekt- 
menedzsere Díj 


rendelkező vállal 


ikozások külpt 


ciós, illetve adaptációs képességén 


sítéséhez kapcsolódó technolós 
rűsítését. Kiemelt cél továbbá a g: 
fenntartható fejlődését bt 


védelmi, 
vek, illetve 
valósuló, jelentős munkaleh. 


elmaradott 


osító környezet: 
ia- és anyagtakarékossági rer- 
kben m. 


tést eredményező beruházások segítése. F 
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TECHNOLÓGIA 


Második felvonás - a Sony rátázik a rootkitre? 
Las Angeles megye és Kalifornia állam főügyésze pert indított a Sony ellen, mert 
az titokban elhelyezte a hanglemezein az XCP digitális jogmenedzsment progra- 
gy a windowsos szimítógépekben lejátszott CD-kről automatikusan telepe- 
nevezett rootkit elméletben kaput nyitott a hackereknek a , megfertőzött" 
gépen. Az űgy peren kívüli megállapodással zárult: a kiadó legfeljebb 175 dolláros 
kártalanítást fizer azon kaliforniai felhasználóknak, akik bizonyítani tudják, hogy 
az XCP kárt okozott nekik. felkkek/sonyrootkit 7 


gyon gyorsan terjeszkedik, egyelő- 
re még kétségtelenül több Javában fej- 
lesztő programozó van, mint ahány 
NET-ben dolgozik. Ugyanakkor bár 
a .NET fiatal rendszer, mégis egyet- 
len kézben van, és így nagyon vilá- 
gosan látszanak a vele kapcsolatos 
irányelvek: minden megjelenő Micro- 
soft-termék .NET.kompatibilis, így 
NET-tel éppúgy tudunk üzleti sza- 
bályokat írni Biztalk Serverhez, mint 
ve 
2 Sun fejleszti, addig a fejlesztőeszkö- 
zöket és a szerverplatformokat (J2EE) 
már nagyon sokan. Mondhatnánk per- 
sze, hogy ez előny, mivel így ösz- 
szeadódik a , sok jó, a 
gyakorlat azonban 
.NET-BŐL 


egy Wordöt automatizálni. 
Ez a fajta egységesség (sajnos) a Java 
esetében nincs meg, hisz míg a nyelvet 
Az üzleti alkalmazások fő progra- 
mozási nyelvei mára kétségtelenül 
letisztultak, így mondhatjuk, hogy 


azt mutatja, 
hogy 


juk futtatni, ak- 
kor a NET 
keretrend- 

szerrel nagy 


a két nagy rivális platform között bizsonsággal 
lehet választani: Java vagy .NET. elkerülhet. 
De vajon tényleg muszáj válasz- jük a kompati- 


balítási és egyéb 
furcsa platform- 
rüblémákat 


Java vagy .NET? 


Bár cikkünknek nem 
célja a két rendszer 

összevetése, mégis, az 
érthetőség érdekében 


tani, vagy kihasználhatjuk mind a 
kettő előnyeit? [irta Horváth Adám 


ermészetesen min 
nek megvannak 
hátránya: 
uk. hogy bármelyik is egy 
jobb lenne a másiknál, hi 

n feladatfizggő, hogy me- 
lyik rendszerrel érdemesebb inkább 
dolgazmi. Például hz fontos százmank- 
ra a platínrmfoggetlemég vagy a ko- 
tért, letsznelt ögyfél/eszolgáló mo 
dellek, a Java jó választás lehet, míg ha 
vadjuk. hogy rendszerünket kizárólag 
homogén Mictonaft- környezetben fog- 


sz 


és még azt sem 


összefoglaljuk mindkét 
rendszer néhány fontosabb 
előnyét és hátrányát. A Ja 
va régebb óta van piacon, és 
így nagyon nagy fejlesztői tá. 
borral büszkélkedhet, a .N 
azonban csak az utóbbi néhány 
évben látort napvilágot, és bár na- 


1 terabáltos merevlemez 

A CES-en mutarta be a Hitachi a 3.5 hü- 
velykes Deskstar merevlemezcsaládjá- 
nak legújabb tagját, amely egy rerabájt 
kapacitású. Az Egyesült Államokban 399 
amerikai dolláros áron (kb. 78.000 forint) 
kerül piacra SATA és PATA kivitelben, 
computerworid.hu/cikkek/hitachi 5 


egy homogén megoldáshoz képest in- 
kább hátrány 


Portolás .NET-re 


Egy azonban biztos: számos olyan Ja- 
vában írt szoftver van, amely már ré- 
gi, jól bevált megoldás; ezek olyanok, 
amilyenek nem nagyon vannak .NET- 
hez. Egyik ilyen, a NET-re már rész- 
ben portolt Hibernate adatbázis-keze- 
lő réteg, amelynek a .NET-es változata 
mindig két lépés hátrányban van a ja- 
vás megoldáshoz képest. És persze ott 
van azoknak a programoknak a sokasá- 
ga, amelyeket egyáltalán nem ültettek 
át NET-re, annak ellenére, hogy na- 
gyon nagy igény lenne rájuk. Ezek he- 
Iyett persze sokszor vásárolhatunk [i- 
cencdíjas, zárt forráskódú szoftvere- 
ket, de azokkal meg az a baj, hogy 
fejlesztésük többnyire lassú, hí- 
szen egy adott hibát csak akkor 
javítanak ki viszonylag gyor- 
san, ha az elég sok felhaszná- 
lót érint. Így például könnyen 
belefotharunk abba a hib: 
ásárolt téi 
kompo- 
nens kíválóan működik, 
de — apró kellemetlen- 
ség — 5000x5000 kép- 
pontosnál nagyobb 
képeket nem kezel, 
Ha nyílt forrá 
dű lenne a meg- 
oldás, a prob- 
léma egy kis 
munkával 
megkerül- 
hető len- 
ne, ha 
azonban 
egy zárt 
forrás- 
kódú vá- 
sárolt kom- 
ponenst haszná- 
lunk, akkor ott van vége 
a lehetőségeknek. 
Érdemes tehát szétnézni a nyílt for- 


ráskódú komponensek között, ame- 
lyek száma a Javához egyértelműen na- 
gyobb. Igen ám, de mit tegyünk, ha 
megtaláltuk a keresett komponenst, de 
az — bár nyílt forráskódú - Javához ké- 
szült, és projektünk .NET-es? 

Az biztos, hogy ez nem előny; de ta- 
lán még nincs minden veszve, 


IKVM.NET 

A Java-keretrendszer nem túl rég nyílt 
forráskódú (GPL v2), így elvileg nem 
sok esélyünk van egy JÁR-állomány- 
ban kapott javás komponens .NET-es 
felhasználására. Igen ám, de mivel a Ja- 
va már több mint tízéves platform, vár- 


és Java forráskódot. A standard Java osz- 
tálykönyvtárat Javában implementálták 
(a GNU Classpath projekt keretében), 
és forráskód szinten mellékelik a pro- 
jekthez. Ez a ma még viszonylag szűkös 
kúnyvtár persze várhatóan bővülni fog, 
hiszen amióta a Sun által fejlesztett Java 
Platform forráskódja elérhető, már nincs 
szükség arra, hogy , kézzel" újraírjuk a Ja- 
va keretrendszert, elég felhasználni a Sun 
fejlesztéseit. 

A Ctt kód maga az IKVM, amely le- 
hetővé teszi, hogy NET-es platform- 
ról közvetlenül elérjük a javás osztálya- 
inkat, vagyis ez értelmezi a lefordított 
-class állományokat (illetve a JAR-ba 
csomagolt .class állományokat). A rő- 
vidke natív Cs. kód pedig maga a Sun 
JNI (Java Native Interface), amely le- 
hetővé teszi, hogy Java-alkalmazáso- 
kat ágyazzunk natív kódú szoftvereink- 
be. Az IKVM így lehetővé teszi, hogy 
.NET-es kódjainkból meghívjuk lefor- 
dított (class vagy .jar) Java-állománya- 
inkat, és a futtatáshoz a nyílt forráskó- 
dú GNU Classpath Java osztálykönyv- 
tárat használjuk — ellentétben a Sun 
Javával, amelyben ez nem megy. 

A Java- NET ő: 


ható volt, hogy minden segédeszköz és sze sokaknak eszébe juthat a ZSZ 
keretrendszer megjelenik a zártság ki- Jé, amely Java szintaxist enged használni 
küszöbölésére, és előbb-utóbb a Sun .NET keretrendszeren, de nem szabad 
sem rud majd mást tenni, mint meg- —— elfelejteni, hogy nem bináris kompati- 
nyitni a technológiát, platformot. Ér- —  bilitást resz lehetővé, hanem, ha (nagy) 
dekes módon még a Java platform for- . szerencsénk van, Java forráskódjainkat 
ráskódjának közzététele előtt is voltak. .NET-es platformra fordíthatjuk. — 
nyílt forráskódú Java-fordítók, sőt tel- Az IKVM tehát bináris kompati- 
jes Java platformok! Ez utóbbi talán bilítást ad, három szinten is. Maga az 
furcsán hathat, hiszen miért kéne Java. IKVM egy GNU Classpathra alapu- 
platformot írni, amikor azt a Sun min- . . ló, (majdnem) teljes Java osztálykönyv- 
dig ís ingyenesen közzétette? tár és platform, amelynek futtatásához 
Ezek a nyílt forráskódú osztály- csak NET keretrendszer szükséges, Ja- 
könyvtárak gyakorlatilag a Java platfor- . va nem! Ez azt jelenti, hogy egy kész, 
mort replikálták, és így megkerülték an- konzolos Java-alkalmazást minden to- 
nak zártságát. Egy ilyen nyílt" Java vábbi nélkül lefuttatharunk az IKVM 
platformra alapozva kezd- ítségével! 
ték el fejleszteni 2004-ben bzöizt sert 
az IKVM-et, a NET ke- (az IKVM egy talmaz egy is, az 
retrendszeren futó Java "öt eiasspathra ÚJ IKVMC-s amely kész 
osztálykönyvtárat. class vagy jar állományok- 
Az IKVM tehát egy teljes Java osztály. ) . ból készít NET-es exe-ket 
olyan .NET platformról el- könyvtár és plat- vagy dll-eket, azaz Java By- 
érhető Java keretrendszer, form, amelynek fut B recode-ról NET CLI-re 
tatásához csak-NET Ő fordítja az alkalmazást. Az 
amely vegyesen tartalmaz Haroírondmar üle ítja i 
"NET-es (C4), natív (Cs) séges, java nemi így készült exe-t futtathat- 
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emonur [Ad 


juk, vagy ha szerelvényt (dl) fordítot- 
tunk, azt akár fel is használhatjuk pro- 
jektjeinkben, csakúgy, mintha közönsé- 
ges NET-es dll-ek lennének. 

A harmadik mód, ahogy használhat- 
juk az IKVM-et, az 2 Javában végzett 
NET-es fejlesztés. Ez azt jelenti, hogy 
ha már a Java forráskód írása közben tud- 
juk, hogy a rendszer NET platformon 
fog furni, akkor az IKVMSTUB segít- 
ségével NET-es dll-jeinkből javás cson- 
kokat (kód nélküli vázakat) készíthetünk, 


és azokat használhatjuk fel Java prog- 
ramjaink fejlesztése közben. Amikor az 
így megírt Java programunkat átfordít- 
juk NET platformra, akkor már a valódi, 
.NET-es dll-eket fogja használni a cson- 
kok helyett. Ezzel a módszerrel minden 
probléma nélkül írhatunk Javában NET 
Remotingot használó kódokat " 
Fő PLUSZINFÓ 
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Gamax Számítástechnikai Kft. 
A Gamax Számítástachnikal Kt. hosszú távú. budapesti munkákra keres gyakorlott, 


nagy létszámban, sürgősen, az alábbi 


Ez 


í 
j 

németül és/vagy angolul tudó Informatikai szakembereket, 
munkakörökbes 
! 
] 


- WebSphere-fejlesztő, 
- SAP. és Mainframe-fejlesztő, 
- rendszeradminisztrátor (Unix, 
Linux, Windows, Sun stb...) 


j 
adatbázis-adminisztrátor [3ji 
(Oracie), Hj 
szoftvertesztelő ha 
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Stopperrel a kézben 


A vírusvédelmi rendszerek esetén a sebesség az egyik legfontosabb szempont. E havi 
tesztünkben a vírusvédelmek lassító hatását vizsgáltuk. (írta: Leitoid Ferenc! 


A 


során. 


vírusvédelmi rendszerek sebességét ví- mények táblázatában valamennyi, a sebességre 


rusmentes állományokkal vizsgáltuka jellemző értéket perc:másodperc alakban adtuk 


svédelmek on-access ellenőrzése meg. Fontos megjegyeznünk, hogy a vírusvé 


or ké. 


ví 
A reszthez mi 
szítettünk, amel; 


delmek lassításának meghatározásához az egyes 
dott időértékekből a ví- 


olc állománycsom: 


vírusvédelmeknél m 
mm nélküli 


k összmérete közel 20 


bájt, az állományok száma pedig közel százezer —— rusvédel keket ki kell vonni, így 


volt. Az en-arre vírusvédelmet oly módon el kapjuk ugyanis meg azt az időértéket, amelyet 


c fordított 


amennyi 


lenőriztük, hogy az állományokat (v a számítógép a vírusellenő 


A CheckVir ti 


rusvédelmi rend: 


) a védelem t dabar szokásos tesztjében a vt- 
kis keretpi 


esetben külön meg- 


bájrját az elejéről a v 


sefbekapcsolása mellett erek keresési és irtási algorit 


mal lemásoltuk. Ebben musait vizsgáltuk a Windows XP Professional a 
SP? operációs rendszer alat 


k. terjedtebb vírusok példányait, összesen 751 kü 


értük a vírasvédelem nélküli másolás idejét is. A teszthez a legel; 
A tesztelés 
kal igyekeztünk az 


mitógépen előforduló állománykészi 


rán használt államánycsam: 


lónböző virusmintát használtuk. A tesztelés során 
a STANDARD minősítési szintet azok a vírus 
védelmek kapták, amelyek minden fertőzött pél 


tlagos Windows alapú 


repre 


entálni. Előfordulhat azonban, hogy bízoi 


5 sebességarányok alakulnak dányban felismerték a vírust, megakadályozták, 


A CheckVir tesztlabor jelenti... 


hogy a felhasználó a vírus kódját elindítsa. AD- 
VANCED minősítés esetén a védelem képes arra, 


nények azonban jól mutatják 


notorok sebességét. Az ered: 


7003 50712 


Buliguard 


McAfee 


F-Secura 
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Computer 
Associates 


Kaspersky 
Lab. 


Command 
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Helyreigazítás 


hogy (lehetőség szerint) az eredeti állapot vissza. 
állításával a vírust eltávolítsa, Az on-access véde. 


lem és az on-demand keresés során a vírusvédel. 
nek azonos módon kell működnie. A minősítésnél 
külön ellenőriztük a Microsoft Outlook levelező- 


rendszer bemenő és kimenő üzeneteinek vizsgá. 
latát A levelező rendszerek esetén MAILSCAN: 

NER minősítést azok a termékek kaptak, amelyek 
képesek voltak valamennyi elterjedt vírust fel 


merni, azokat blokkolni és/vagy eltávolítani. 


2.50.32 


Trend Micro 


ESET VirusBuster 
Software 


0231 03:50 04-10 
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HAZAI PIAC — § 


Sony Ericsson W850i 


Nagyon egyben 


Az első megérzések gyakran bizonyul- 
nak helyesnek: a zenctelefonnak szánt 
W850 típusjelzésű Sony Erícssonról 
már első látásra lerítt, hogy egyben van, 
amit a teszt is bizonyított. 

A gyári csomagban a szokásos töl- 
tő mellett fülhallgaró, adarkábel és egy 
1 gigabájtos Memory Stick Duo memó- 
riaegység is található. Az egy gigabájt 
tárhely elegendő egy olyan telefonhoz, 
amelyet zenelejátszásra, videofelvételek 
készítésére, fotózása szánnak. 

A készülék szétcsúsztatható: alapál- 
lapotban a billentyűzet a képernyő alatt 
bújik meg. A készülék tetején van a me- 
móriakártya helye és a bekapcsológomb, 
a bal oldalon egy gomb sincs, a jobb ol- 
dalon pedig a felső két gomb a lejátszott 
zene hangerejének szabályozására szol- 
gál (vagy ha nem zenét hallgatunk, ak- 
kor telefoninformációkat ír ki, illetve ez- 
zel némítjuk el a csörgő telefon), az alsó 
gomb pedig a fényképezőgép exponáló 
gombja. Mivel a W850i 3G-s telefon, a 
képernyő felett van a kis kamera, amely 


arcunkat továbbítja, és a készülék hátol- 
dalára került a nagyobb felbontású, kér 
megapixeles kamera. Ha már a 3G-t 
említjük, akkor a vidcotelefonálásról is 
szólnunk kell: a telefonszám bepötyögé- 
se után vagy a felhívandó fél kiválasztása 
után az Egyebek menüpontnál kérhetjük, 
hogy a hívás videohívás legyen. A képer- 
nyőn nemcsak a hívott fél látszik, hanem 
a mi arcunk is megjelenik a szrokban, ki- 
csiben. Ha az ember ide-oda forgatja a 
fejét, akkor a kép szaggat és pixeles. 

A telefon navigációs gombjai süllyesz- 
tettek, a T610-en nevelkedett tulajdo- 
nosnak valószínűleg hiányozni fog a kis 
botkormány, de az újabb elrendezést is 
percek alatt meg lehet szokni. A képer- 
nyő és a Walkman logó alart egy hosz- 
szű narancssárga gomb helyezkedik el. 
Ha ezt megnyomjuk, elindul a zeneleját- 
szó. Ha a beépített fájlkezelőben egy ze- 
neszámra kattintunk, akkor automatiku- 
san elindul a zenelejátszó, és addig nincs 
szünet, amíg az adott mappában el nem 
fogynak a dalok. 

A telefont USB kábellel csatoltuk szá- 
mítógépünkhöz. A csomagban találharó 
CD-ről telepítettük a PC Suite alkalma- 
zást, de a sok telepítendő driver miatt ez 


Hálózatok (GSM 900/1600/1900, WCOM; 


47521 mm 


"Tömeg 
Akkumulátor I. (-Pollmer, 00 mán 


"Beszélgetés ! 

készenléti [dől  13/350 6ra 
6 MB belső, 512 MB küső 
(minisD kártyán) 


179 980 FL(T-Moblle), 
84. 390 (Pannon) 


Memória 


Ára 


A böngészés élménye 
már mobilon is 


a feladat nagy türelmet igényel. A kábel 
nemcsak a számítógéphez csatlakoztatja 
a telefont, hanem tölti ís. 

A két megapixeles kamerával már él 
vezhető fotókat lehet gyártani. Lehetőség 
van panorámafotók készítésére is, ekkor a 
készülék három fotót forraszt egybe: 

A menüsor 34-es animált ikonos el 
rendezésű. Néha nem igazán logikus, 
hogy miért soroltak egy adott funkci 
ót egy adott menüsor alá, de meg lehet 
tazolei, Neketa hilzzika amzlbsoklia 
menüpont, az ilyen jellegű tartalmakat 
a fájlkezelővel hívhatjuk elő. 

Akik sokat használják a készüléket, 
észrevehetik, hogy a híváslista egy idő 
után betelik, és ezután nem regisztrál 
több eseményt. Ezen egyelőre csak a lis- 
ta törlésével segíthetünk — talán majd a 
következő szoftverfrissítésben kijavítják. 
Érdekes, hogy a készülék egyes beállítá- 
sokat és a szoftver frissítését is az inter- 
netről akarja letölteni, ennek azonban az 
értékes 10 kilobájtokat számoló felhasz- 
nálók nem nagyon örülnek. Fire 
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LOGITECH FREEPULSE WIRELESS FEJHALLGATÓ 


98 gramm hang 


Biztosan emlékeznek még a klasszikus viccre, amikor az idős őstermelő 
az állatkertben rácsodálkozik a zsíráfra: ,Ilyen állat pedig nincs!" Ugyanez 
történt velünk is a Logitech új, vezeték nélküli fejhallgatója kapcsán. 

írta: Samu József) 


see tomputervortá ha 27 


A lítium-ion akkuk mind az 
adóba, mind a fülesbe fixen be- 
építettek. Bevezetőnk is erről 


asonlót egyébként már átél- 
H tünk sok éve, amikor a cég be- 

mutatta az első vezeték nél- 
küli optikai egerét. A svájciak megoldást 
adnak arra a problémára, amely azóta lé- 
tezik, hogy a Sony 1979-ben piacra dob- 
ta az első Walkmant. Zenét hallgat- 
ni helyhez kötöttség nélkül csodás do- 
log, de szerintünk nincs olyan, aki még 
ne akadt volna bele valamibe a fejhallga- 
tó vezetékével, hogy aztán az lerepüljön 
a fejéről, megüsse, vagy esetleg leverjen 
vele valami drágát és törékenyt. Röpke 
27 év után itt a megoldás! Persze kellett 
hozzá a Bluetooth technológia, a lítium- 
jon elemek elterjedése és még pár tech- 
nológiai apróság. 

Ha a fentiekből nem lenne nyil- 
vánvaló, a FreePulse egy Bluetooth 
technológiát használó, vezeték nélküli 
fejhallgató. Alapvetően MP3-lejátszók- 
hoz tervezték, de a gyakorlatban bármi- 
hez csatlakoztatható, amelynek 3.5 mil- 
liméteres jack kimenete van, legyen az 
akár számítógép, hifiberendezés vagy té- 
vé. Mivel döbbenetesen könnyű — a fej- 
hallgatórész mindössze 58 gramm, míg 
az adóegység tömege 16 gramm az ak- 
kukkal együtt — és az adó is nagyon pi- 
ci. Biztosak vagyunk abban, hogy nagyon 
népszerű lesz azok körében, akik szeret- 
nek zenehallgatás közben sportolni, furni. 

A Bluetooth rádió teljesítményét nem 
csupán azért vették vissza, hogy az akku- 
mulátorok teljesítményével spóroljanak, 
hanem azért is, hogy a felhasználót meg- 


zástól - függetlenül a .káros-nem káros" 
vita végleges eredményétől, A FreePul- 
se így igazán nagy távolságok áthidalására 
nem képes, bár úgy tapasztaltuk, hogy 2- 
3 méter meg sem kottyan neki, amíg orá- 
látás" van az adó és a füles között. Még 
5-6 méter távolságnál is jól használható, 
de azért a gyár által megadott 10 méteres 
adat barokkos túlzás. 

Sokat hallani a Wt-Fi és a Bluetooth 
forgalmára is használt, egyre forgal- 


masabb, 2.4 gigahertzes frekvencián ta- 
pasztalható zavarokról. Ezekből a leg- 
gyakrabban semmit sem veszünk észre, 
mert a hálózati forgalomról nem min- 
dig tűnik fel, hogy lelassul vagy akado- 
zik. A FrecPulse esetében ez úgy nyilvá- 
nul meg, hogy pillanatokra elhallgat, ha 
valami zavarja a rádióforgalmazást — ne- 
künk a mikrosütő bevetésével sikerült 
zavarba hoznunk. 


szól, hiszen ilyen könnyű ve- , Hatótávolság 10 méter (gyári zciatj 
zeték nélküli fejhallgatót nem Fejhalgató tömege" ! ső gamm 
láttunk még; Az akkuk tölté- gő egység tő isázű 2. 
sét a mellékelt tápegység végzi, [520 egység tömege! 6 gramm 
akár mindkettőét egy időben. . [ Csalakozás 35 mmiadkágó 
Az akkuk nem cserélhetők, a ! Töttő univerzális, 110-260V 
termék élettartamáig működés iga tsai 
képesek", dehogy ezaz élet- [DMA e eazzimze 
tartam mennyi, arról nem szól. ! Forgalmazó Pilot-Comp Kit. 
a fáma — és a leírás. T Ár tbnuttó 21000Ft 

A kialakítását tekintve a füles 

Garancia 2é 

az aktuális divatot követi, vagy- . [ 
is nem a fejünk búbjánál furár  / Értékelés BESEGCGUEM 


a pánt, hanem a tarkónk felert 

A rugalmas, szénszál erősítésű acélpánt 

kellemes tapintású gumibarítást kaport. 

A fülkagylók fölé szilikongurni pántok il- 

leszkednek, hogy megakadályozzák a fő- 
les lepottyanását. 

Az adó és a füles vevő- 
je közötti kapcsolat pílla- 
natok alatt felépül, mind- 

össze mindkettő bekapcso- 
lógombját kell egy időben 
vonva tartani. A kapcsolat 
léséről, vagy éppen hiányá- 
ról egy többszínű LED tájékoz- 
tat. A fülesen még két további — 
rejtett — kezelőszervet találunk: 

a hangerőért felelős gombokat, 
amelyeket a jobb oldali hangszó- 
rő borítása alá rejtettek. A működ- 
tetésükhöz elegendő a borításon 
egy nagy korongot nyomogatni, amely- 
nek alsó részével halkítani, a felsővel 
hangosítani lehet a fejhallgatót. A ki- 
be kapcsolást és a kapcsolat felépítését 
szolgáló gombot röviden megnyomva 
elnémítjuk a fülest, míg ugyanezt és a 
hangosítót együtt lenyomva a basszus- 
kiemelést kapcsoljuk be. 

A FrecPulse zenei átviteléről a gyár- 
tó nem közöl adatokat, de általános 

verdiktünk az, hogy nem szól rosszul". 


Nincs adatunk arról sem, hogy egy fel- 
töltéssel meddig bírja — a Logitech er- 
ről sem közöl adatot -, de hatórás fo- 
lyamatos nyúzás után még nem adta 
jelét annak, hogy , fáradna". Egyet- 

len kritikai észrevételünk van vele kap- 
csolatban, hogy az adó egységet a he- 
lyén tartó, illetve annak jackdugóját a 
megfelelő helyre pozicionáló apró mő- 
anyag elemekből csak az Apple IPod- 
jaihoz illeszkedőket mellékelnek hoz- 
zá, s ezek nem biztos, hogy megfele- 
lőek lesznek a másmilyen gyártmányú 
készülékekhez. Természetesen a nélkül 
is működőképes, de hiányoltunk egy- 
egy általános célú, igazából csak a por- 
védelmet szolgáló lemezkét. A második 
rossz hírünk, hogy — mint annyiszor — 
a minőségnek és az egyedi szolgálta- 
tásoknak most is ára van. A Logitech 
FrecPulse Wireless egyértelműen szó- 
rakoztatóelektronikai termék, amit a 
Cemputerzoridben nem szokásunk be- 
mutatni, de a Bluetooth-technológia 
ilyen felhasználása mindenképp figye- 
lemre méltó. 
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Válságjelek a kibertérben? 


Újra eltelt egy év, és megint egyre több előrejelzés, jóslat olvasható, szinte 
valamennyi területre vonatkozóan. Nincs ez másképp az IT-világban sem. 


—— BLOGFIGYELŐ — 


(írta: Nemes Dz. Dániel] 
ob Cringely is közzétette blog- 
ján szokásos évnyitó jóslata- 
it, kiegészítve a 2006-as jó- 


vendölések értékelésével. Cringely 60 
százalékosra értékeli saját jásteljesít- 

ményét, ám azt azért meg kell jegyez- 
nünk, hogy a , Sunnak még rosszabbul 


fog menni" és a 
Google további al- 
kalmazásokkal fog elő- 
rukkolni" típusú előrejelzé- 
sekért azért nem kell Delphoi- 
1g mennünk, 


ik tehát a szánkat 
idén is a jóvendőlő postot olvasva. 
Van azonban Bob Cringely listájá 
nak egy elgondolkodtató eleme is. Sze- 
rinte 2007 lesz az az év, amikor a net 
összeomlik - legalábbis az Egyesült 
Államokban. A videoszolgáltatások el- 
terjedésével és az általuk igényelt óriá- 
si sávszélességgel — írja a szakértő, aki 
egykor az InfolVorid újságírójaként ke- 
reste a kenyerét - nem tudnak majd lé- 
pést tartani a szolgáltatók. 

Az AríTtcbuica kicsit bővebben fog- 
lalkozik ezzel a kijelentéssel, s végül 
azt a következtetést vonja le, hogy ez 
a sívszélesség-apokalipszis talán elkép- 
zelhető 


Jogosan húz: 


boJ 
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2006 Search Engine 
45 ] Journal Awards 


Még a .com-Iufi idejében létrejött 
egy ICravéTV nevű szolgáltató Kana. 
dában, amely ingyenes streaming vi- 
deoszolgáltatást kínált. Szerzői jogi 
problémák miatt azonban hamar le kel- 
lett húzniuk a rolót, de az őtlet sikeres- 
nek bizonyult, és napjainkban farmáló- 
dik egy újabb projekt, amely életet le- 
helne a streaming televíziózásba. A terv 
két szellemi atyja nem más, mint 
Janus Friis és Niklas Zennström, 
akik nevéhez többek között a 
Kazaa és a Skype megalkotá- 
sa kötődik. Venice Project ne- 
vű fejlesztésüknek béta-tesz- 
telése épp folyamatban van; 
reményeik szerint ez majd fel- 
támasztja a streaming televi- 
ziórást. Természetesen csak 
szuperlatívuszokban le- 
het olvasni a Venice-ről; 
SA leghatékonyabb inter- 
nettechnológiák és a TV 
legjobb tulajdonságainak 
vegyítése", sújraformál- 
ja majd az emberek gon- 
dolkodását a televíziózásról" és a többi. 
Az ICravéT V-vel ellentétben a Venice 
nem más forrásokból venne át video- 
anyagokat, hanem saját műsorait sugá- 
rozná, vagyis megalkotói önálló szol- 
gáltatóvá szeretnék fejleszteni. 
Ha a Venice népszerű lesz, ak- 
kor talán ez lehet az első, igazán szé- 
les körben használt peer-to-peer alkal- 
mazás, ez azonban hatalmas sávszéles- 
séget fog igényelni a felhasználókról és 
az internetszolgáltatóktól egyaránt. 
Az ArsTechnica szakértői ártamul- 
mányozták a projekt dakumentáció- 
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ját, hogy megbecsülhessék a sávszéles- 
ségigényét. Szerintük egy óra interne- 
tes televíziózás körülbelül 320 megabájt 
letöltési és 105 megabájt feltöltési adat- 
forgalmat generálna — a sok feltöltés- 
re a magyarázat az, hogy a rendszer pe- 
er-to-peer jellegű. Egy átlagos amerikai 
körülbelül 2,5 órát tölt egy nap tévézés- 
sel, s ez mintegy napi 1 gigabájt adat- 
forgalmat eredményezne a Venice kere. 
tein belül. (Megjegyzendő: aki ma va- 
lamilyen P2P alkalmazást használ, az 
könnyen elérheti ezt az adatforgalmat) 
Bár a Venice miatt valószínűleg nem 
fog összeomlani a net, az internetszol- 
gáltatóknak, telekommunikációs cégek- 
nek figyelniük kell a trendet, amelyet a 
projekt jelez: az úgynevezett software- 
25-a-service rendszerek — vagy ha már 
itt tartunk: az egész Web 2.0 koncep- 
ció — azt feltételezik, hogy igen bőséges 
sávszélesség fölött rendelkezünk. Ha 
az éppen zajló ,video-boom" jelentősen 
csökkenti az eddig végtelennek képzelt 
sávszélességet, rengeteg cég fogja magát 
nehéz helyzetben találni. 


E sorok írásakor még javában 
zajlik a CES (Consumer Elect- 
ronics Show) Las Vegasban, 
amit a Föld minden gcekje 
epedve várt év elején. Termé- 
szetesen rengeteg blog szá- 
mol be az eseményről. Itt 
— a fenti témánál marad- 
va — csak a mobil televízi- 
ózással kapcsolatos híre- 
ket, újdonságokat vesz- 
szük sorra, mert a téma 
úgy tűnik, kímeríthetet- 
len. A GigaOM-tól Ka- 
tie Febrenbacber ment el 
az eseményre, és akit 
érdekelnek a CES ese- 
ményei. azoknak aján- 
lom a bejegyzéseit. De 
lássuk, mi történt Las 
Vegasban. 

Elsőként a Modea 
számolt be az új mobilté- 
vé szolgáltatásáról. Bár talán hely- 
telen a beszámoló" szó, hiszen csak 
annyit tudtunk meg, hogy zárt ajtók mó- 
gört folyik a béta-tesztelés, és csak az el- 
ső negyedév tapasztalatai, megfigyelései 
urán indul. A nyilvános szolgáltatás. Ha 
egyáltalán elindul; azt ís megtudhatjuk 
ugyanis, hogy állandó CEO nélkül vág 
neki a Modco az évnek. Ez pedíg nem 
jó jel, tekintve, hogy számos tnás cég is 
megpróbálja megszerezni a maga szele- 
tét a mobiltévé-tortából. 

Rögtön írt van a Samsung, amelynek 
ugyan vannak készülékei a DVB-H, 
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DMB és a MediaFLO standardokra, 
de a CES-en most egy újabb módszert 


jelentettek be. 

A Verizon Wireless is bejelent 
teélő TV-szolgáltatásának indulását, 
egyelőre körülbelül tíz csatornával. 
Az adást a Oualcomm MediaFLO-t hasz- 
náló leányvállalatán keresztül szol- 
gáltatják majd. Ügyelniük kell azon- 
ban arra, nehogy túlságosan lemarai 
janak a többi szereplőtől az új piacon 
— a MobíTV például 
már 35 csa- 

tornát kí- 
nál, amelyek 
közt meg- 
található az 
MSNBC, az 
ABC News, 
a CNN, a Fox 
News, illet- 
ve a Discovery 
Channel. 
Ha a kínálat 
ban ne is, a mi- 
nőségben minden 
bizonnyal vezet 
a Verizon. Amíg 
ugyanis a MobíTV 
szolgáltatása tipi- 
kusan 15 FPS körül 
mozog, addig a Me- 
diaF LÓ 24-30 FPS-t 
fog biztosítani a né- 
zőknek, 
Az eddígieken kívül 
a WiMax;, az Intel, a Cingular és a 
Motorola ís bemutatta CES-en saját 
mobiltévé-fejlesztéseit. 

Láthatjuk tehát, hogy még kialakuc 
latlan a piac, újabb és újabb rechnológi- 
ák jelennek meg, és senki nem akar le- 
maradni. Nem nagyon lehet jóslások- 
ba bocsátkozni még et igen közeli 
jövőre nézve sem. 
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Nem kell a Beng Mobile 

A vállalat még szeptemberben jelentett 
fizetésképtelenséget, mast pedig itt a 
vég: a BenC) Mobile karasztrofális éves 
bevétele minden lehetséges befektetőt 
elriasztott. Az anyavállalat még szep- 


Az Amerikai Hanglemezkiadók Szövetsé- 
ge (RIAA) darabonként 150 ezer dollárt 
követel az AllofMP3 zenei letöltőoldaltól 


utóbbi időben eladott 11 millió szám j 
urán, A hírek szerint az orosz alperes nem 
rémült halálra. ) .§i 


van első éven vagyunk túl, amely nem ne- 
ezhető éppen zökkenőmentesnek — mondta 
Cbaraf Hassan, a Mobil Innovációs Központ 
(MIK) szolgáltatás-fejlesztési igazgatója. A Nemzeti 
Kutatási és Technológiai Hivatal (NKTH) által támo- 
atott projektben késett a tesztlaboratórium felállítása, 
hosszú ideig nem találták a helyét, végül idén október 
25-én hivatalosan is átadták a központ laboratóriumát. 


Egyedi tesztlabor 

Az NKTH 2 milliárd forintot adott a programra, ebből 
500-600 múllió forint volt a resztlabaratórium felállítá- 
sa, A költségvetésből négy évig támogatják a központ mű- 
ködését, s a terv szerint ennyi idő eltelte után az majd ön- 
fennrarró lesz. Charaf Hassan úgy véli, a központ már 
most is önállóan részt tud venni különböző projektek, ter- 
vek támogatásában, megvalósításában. Az intézménynek 
nincs fix kutatói bázisa, kevés kutató dolgozik írt főállás- 
ban, Az ítt dolgozó 200 oktató és diák a konzorciumi tag- 
egyetemek tanszékeiről és akadémiai kutatóintézetből 
jött. Charaf Hassan szerint szeretnék elérni, hogy a körzel- 
jövőben a központnak főállású kutatói is legyenek. 


temberben befagyasztotta kifizetészit. 
-Computerworid.hucikkek bengveg 


[írta: Vass Enikő) 


Mobilkutatás 
EURÓPAI SZINTEN 


Egyedülálló iparági és állami összefogással alakult meg a Mobil Innovációs Központ. 
A központ erőssége az a tesztlaboratórium, amelyben a felállított rendszerek a 3 és 
46-s hálózatok mellett a multimédiás szolgáltatások tesztelésére ís alkalmasak. 


A Mobil Innovációs Központ- 
naknégy fontos programja, össze- 
tevője van. A nulladik program 
maga a tesztlaboratórium, ahol 
egy rendkívül komplex és egye- 
dülálló tesztkörnyezetet állítortak 
fel (bővebben a keretesben). 

A három szakmai program kö- 
zül az első a mobil rádiós techno- 
Jógiákat kutatja, a második a hetero- 
gén mobilhálózatok integrálásával 
és menedzselésével foglalkozik, 2 
harmadik programban pedig mo- 
bilszolgáltatásokat és -alkalmazásokat fejlesztenek. 

A tesztlaboratóriumot a diákok és oktatók aktívan 
használják. Érdekesen változtatta meg a központ a diá- 
kok dolgozatkészítési szokásait míg korábban egy IMS- 
sel (IP Multimedia Subsystem) kapcsolatos dolgozat há- 
rom szakkönyv kivonatát tartalmazta, a diák most élő 
környezetben próbálhatja ki az elolvasottakat, elképzelé- 
Sit. A doktoranduszok is intenzíven használ 
mzze kutatási eredményeik gyakorlati igazolására, 

Előfordul az ís, mondta Charaf Hassan, hogy egy-egy 
kert felkérnek, dolgozzon a központban, vegyen részt 
egy kutatásban és a munkájáért pénzt is kap. 

A Mobil Innovációs Központ a cégek iránt ís nyi- 
tort már létrehozták az érdeklődő cégek körét, ame- 
lyeknek időnként bemutatják az újdonságokat, a teszt- 
lehetőségeket. A szolgáltatás: fejlesztési igazgató szerint 
a távközlésben érdekelt kis- és középvállalkozásoknak 
mindenképp érdekes lehet egy ilyen környezet, ahol 
kockázatmentesen kipróbálhatják termékeiket, szolgálta- 
tásaikat. Az aktív hálózattal rendelkező nagy szolgáltató 
cégek sem hagyják figyelmen kívül ezt a központot, itt 
ugyanis kockázat nélkül próbálhatják ki egy-egy újdon- 


ságukat; nem kell ugyanis szjár hálózatukon kisérletezni- 
ük, és így nem kockáztatják a cég hírnevét egy rosszul sí- 
került teszteléssel 


Tucatnyi program indult 

A laboratórium hiánya nem gátolta meg az oktatókat 
és kutatókat abban, hogy tucatnyi programot elindít- 
sanak. Főleg olyan projekteknek fogtak neki, ame- 
Iyeknek csupán a legvégső fázisában kellett tesztelni. 
Charaf Hassan az egyes projektek mellett fontosnak 
tartja, hogy elkészült egy programozási keretrendszer, 
amely jelentősen leegyszerűsíti a szoftverfejlesztést. 


A fejlesztőknek nem kell kívülről megtanulniuk a Symn- 
Huan operációs rendszer minden apró részletét, használ- 
hatják a nagyobb rendszereken, számítógépeken meg- 
szerzett tudásukat. Elég megtervezniük a program 
működését, külső megjelenését, beírni a már ismert prog; 
ramnyelven a kódot, és ebből a keretrendszer elkészíti a 
Svmbianan futó szoftvert 

Az első szátnú programban, a motni rádiós technológiák 
területén a motul rendszerek rádiós együttélési kérdéseivel, 
a rádhócsatornák vizsgálatával és a rádiós átvitel minőségét 
javító meggüldásak fejlesztésével fogtalkoznak. Például ku 
tacták a mobdhálózatok hullámterjedési szempontjait; en- 
nek a peojektnek az elsődleges feladata, hogy meghatároz- 
?a azokat a hílózaú elrendezéseket, amelyek esetén fennáll 
a kölcsönes vagy egyoldalú zavarás. A projektben a méré. 
sek alapján lodolgozort mudellek segítégével tervezhető 
lesz a különböző mobdhálózani technológiák egymásra ha- 
tása, akár túbb technológia együttélése esetén m. A kutatás 
sarán figyelembe veszik más, nem motul, de rádiós toch- 
malógia (például radar) hatásait u. A hullárnterjedési vizs- 
gálatok elvégzésekor az Fnscsson munkatársarval dolgoztak 
együtt, de a Pannont is érdekelte a téma, 

Ugyancsak az első kutatási program keretén belül el- 
végzik a molulhálázatok rádiós forgalmi vizsgálatát és az 
erőforrás menedrmelést. A programban napjaink legfon. 
tzzabb rádiós interfészervel foglalkoztak, vagyis a harma- 
dik generácsós UMTS/HSDPA (HSUPA) hálózatokkal, 
a WIMAX-és sz TEEF 802.1 le hálózatokkal, 

A loatatás azért fonton, mert ma nem érhető el olyan 
tszetett és testre szabható rendszer, amely c hálózatok 
rádiós kapacirását adatforgalmi vizsgálatok alapján tudná 
dimenzionálai Tövábtn morvácsó a tóbb rádiós interfész. 
szed ellátott eszközök várható elterjedése, és az azokon al. 
kalmazható opumakzáló algoritmusok hiánya, valamint 
hizanyos egyszerű, a teszthálózat szintjén implementálha- 
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tó erőforrás menedzstent eljárások kidolguzásának igé- 
nye. A program kapcsán a Pannonnal és a Magyar Tele. 
kora Mobil Üzletágával állnak kapcsolatban. 


Szenzorok 

A második kutatási programban a heterogén mobílháló- 
zatok integrálásával és menedzselésével foglalkoznak. Az 
egyik projektben olyan szenzor- és mobilhálózatok in- 
tegrált kommunikációjára alapuló alkalmazások kidol- 
ozásán munkálkodnak, amelyek az általuk nyújtott ér. 
téknövelt szolgáltatások révén határozott 

érdeklődésre tarthatnak számot mind a fel- 


lózatok méretezési és tervezési kérdéseinek vizsgálata, a 
mobilhálázatok méretezésének és felügyeletének alap- 
"vető eszköze, a hálózati forgalom modellezése, s ebből 
következtetések levonása a valós viszonyokra. Hetero- 
gén molilrendszerekben a hagyományos forgalmi mo- 
-dellek módosított változatait kell alkalmazni. Ezen a te- 
rületen a következő kérdéseket vizsgálják a központban: 
mobilhálózatok forgalmi és sorbanállási modelljei, az üt- 
közésfeloldás algoritmusai, ütemezési protokollok valós 
idejű forgalom támogatására, hívásengedélyezési algo 
ritmusok, a transzport (pl. TCP) protokoll 
vizsgálata mobilkörnyezetben, a vezetékes- 


használók, mind a gyártók vagy a rend- Azaktív hálózattal DÍ vezeték nélküli, valamint a vezeték nélküli- 
szenntegrátarok körében. A kutatásban rendelkező nagy vezeték nélküli hálózatok közötti aggregált 
a teszthálózatot igyekeznek összekötni a rejets m. A fenti kérdések vizsgálatán túl 
mobil kommunikációs technológiát hasz; Tigyelmen kívül " feladat modelleken alapuló hálózatterve- 
náló hálózati elemekkel (például GSM/ ezt a központot, ítt Él. ző és méretező algoritmusok kidolgozása 
(GPRS/UMTS telefon). Egy szenzor, mely ugyanis kockázat És adatok szolgáltatása hálózattervező eljá- 
érzékel egy bizonyos eseményt, értesít- nélkül próbálhatják. Jól. rások számára a hálózatok költségmodell- 
heti a környezetében (vagy akár teljesen egy-egy újdonsá- jeinek vizsgálatához. 

máshol) megtalálható mobilfelhasználót, gukat. A harmadik kutatási programban a már 


mondjuk egy SMS formájában, mely tar- 

talmazza az esemény leírását. Ugyanakkor 

a mobilfelhasználó bármikor és bárhonnan aktiválhat 
egy bizonyos szenzort, és lekérdezhet bizonyos aktuális 
adatokat a szenzor környezetével kapcsolatban. A tesz- 
teléshez szükség van természetesen olyan protokollok 
megtervezésére is, amelyek a szenzorak és a mobilfel- 
használók közörti kommunikációt, a hívásátadásokat, il- 
letve szükséges adatkonverziókat kezelik. 


Fi n3 
fálózattervezés és -íéretezés 


A feladat átfogó célja a mobil környezetben megjelenő 
forgalomtípusok modellezése. Ennek birtokában a há- 


említett mobilszolgáltatások és alkalmazá- 

sok fejlesztése mellett a mobilfelhasználók 
viselkedésével, a különböző fogyasztái szokások feltérké- 
pezésével és a számukra kifejleszthető alkalmazások azo- 
nosításával is foglalkoznak. A projekt keretén belül szoci 
ológusokkal dolgoznak együtt. 


A támogatók 

A központ egyik támogatója a Pannon, Drozdy Győző 
vezérigazgató-helyettes szerint azért csatlakoztak a MIK. 
felhívásához az elsők között, mert a Pannon mindig ís 
nagy hangsúlyt fektetett a műszaki fejlesztésekre. A MIK 
csak átfogó hazai iparági összefogás eredményeképpen 
jöhetett létre. Egy konzorciumba kerültek a piaci élet 
során sokszor egymással versengő üzleti szereplők is. 

A konzorciumi tagok többsége iparvállalat és szolgálta- 
tó, tehát olyan gazdálkodó szervezet, amely mindennap ér- 
zi a piac hatásait és kihívásait, elvárásait, s ezekhez igazod- 
va javasol kutatási témákat. A Pannon a mobilhálózatok 
hullámterjedési szempontjainak vizsgálatát végző projekt- 
ben vesz részt, de érdekelt a mobilrendszerek algoritmikus 
és optimalizációs kérdéseit feszegető projektben is. Drozdy 
Győző megemlítette, hogy a nemrég átadott világszínvo- 
nalú tesztlabor sokban hozzájárulhat ahhoz, hogy a nem- 
etközi hírű magyar szoftveres szakemberek megfelelő 
környezetben dolgozhassanak témátkon, a körülmények ne 
gátolják a nemzetközi elismertséget és sikereket. 

Józsa Barnabás, a Nokia felsőoktatási kapcsolatokért 
felelős menedzsere szerint a MIK célja egy olyan, a leg- 
újabb mobiltechnológiák körére koncentráló kutatá- 
si központ megvalósítása a Budapesti Műszaki Egyetem 
aktív szerepvállalásával, amely Európa legnagyobb in- 
novációs központjává válhat a mobiltelefőnia területén, 
Fzért támogatja a Nokia ezt a központot. A konzorci 
mi partnerek között szerepelnek egyaránt mobil és veze- 
tékes szolgáltatók, beszállítók vagy a felsőoktatás fontos 
szereplői. A Nokia évek óta jelentős energiát fektet a fel- 
sőoktatási intézn való közös kuratás-fejlesztési 
projektekbe, a közzős kutatólaborok kialakításába, 

A MIK lehetőséget nyújt arra, hogy bizonyos ku. 
tatásaikat ezen központ tevékenysége alá vonják. Józsa 
Barnabás szerint a központban új perspektívát jelenthet, 
hogy magyarországi mobilszolgáltatókkal együtt tudják 
kitalálni és kidolgozni a fejlesztési irányokat. 


06 (1) 237-5950 eg a wwwcanon.hu 


, Csak úgy 
falja amunkát" 


MPp SrETE JAnti:Spam 
[ alan, 


tat nztSátuzity 2007 
Tgkarszakiziovi 


